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1. INTRODUCCIÓN
Justificación de la necesidad (bien o servicio a contratar) en forma sucinta. No repetir información consignada en la FCT.
2. OBJETIVO DEL ESTUDIO 

El presente estudio de sector y/o costos tiene como objetivo realizar un análisis de la oferta y demanda del sector de suministro de XXXXXX, permitiendo:
· Conocer las características fundamentales de las empresas que conforman el segmento del sector que cuenta con la capacidad de suplir la presente necesidad de contratación por parte del ICBF.

· Determinar las variables financieras y técnicas que sirvan de base para estructurar el proceso de selección, garantizando la pluralidad de oferentes y su selección objetiva.

· Establecer los precios promedio del sector y el presupuesto del servicio a contratar, tomando de referencia el análisis efectuado de  los precios suministrados por parte del sector. 
Lo anterior en aras de que el ICBF obtenga la mejor oferta económica y seleccione el contratista idóneo para suplir las necesidades del Instituto, mitigando el riesgo de incumplimiento por parte del contratista seleccionado.
En cumplimiento del Artículo 2.2.1.1.1.6.1.  del Decreto 1082 de 2015, la entidad realiza el presente estudio para evidenciar el análisis del sector realizado.

Nota: Para establecer el sector al que pertenecen las empresas que pueden prestar el servicio y/o vender el bien que requiere el ICBF, consultar la ESTRUCTURA DETALLADA DE LA CLASIFICACIÓN INDUSTRIAL INTERNACIONAL UNIFORME ADAPTADA PARA COLOMBIA - CIIU REV 4 AC en el DANE.

3. FICHA RESUMEN
	FICHA RESUMEN DE ESTUDIO DE SECTOR Y/O COSTOS

	Requerimiento
	

	Área solicitante
	 

	Fecha de Inicio del estudio de sector
	 
	Fecha de Finalización 
	 

	Valor estimado del contrato
	

	Plazo estimado Ejecución 
	


4. ANÁLISIS DE LA CONTRATACIÓN EN EL ICBF
· Histórico de contratación 

Durante los últimos XX años, la Entidad ha realizado XX procesos de selección para contratar el servicio en estudio / adquirir los bienes en estudio. A continuación se resumen los procesos de selección y los contratos resultantes de los mismos:

Nota general: Cuando el plazo de ejecución no sea específico en el contrato, incluir fecha de suscripción del contrato y fecha máxima de ejecución. Por ejemplo: El plazo de ejecución del contrato será a partir del perfeccionamiento del mismo y hasta el 31 de Diciembre de 2013 o hasta el agotamiento del presupuesto oficial; lo que ocurra primero.  La fecha de suscripción fue el 20 de Septiembre de 2013.
Iniciar del más reciente al más antiguo

	Vigencia
	

	Número proceso
	

	Modalidad de Selección
	

	Objeto
	

	Presupuesto oficial (P.O.)
	

	Número del contrato
	

	Contratista
	

	Valor total del contrato
	

	Plazo de ejecución
	

	Margen mínimo de mejora (1)
	

	Diferencia entre P.O. y valor contratado (%) (2)
	

	Diferencia entre precios unitarios techo y precios unitarios contratados (%)
	

	Indicadores Financieros 
	Índice de liquidez
	

	
	Nivel de Endeudamiento
	

	
	Razón de Cobertura de Intereses
	

	
	Rentabilidad del Patrimonio
	

	
	Rentabilidad del Activo
	

	Precio promedio mensual o unitario (contratado)
	Ítem
	Cantidad
	Unidad
	Precio unitario

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Fuente
	


(1) Solo aplica para Selecciones Abreviadas - SUBASTA INVERSA
(2) Para los casos de bolsas de recursos el presupuesto y el valor contratado son iguales.

· Variación en los requerimientos
Para el presente estudio de sector la (AREA SOLICITANTE) desarrolló los requerimientos técnicos mínimos, de obligatorio cumplimiento por el contratista, contemplados en el Anexo 1. FICHA DE CONDICIONES TÉCNICAS ESENCIALES PARA LA PRESTACIÓN DEL SERVICIO Y/O ENTREGA DE BIEN (FCT), adjunto al presente documento.
Al comparar los requerimientos contemplados en la FCT de la contratación adelantada en la vigencia XXX con los actuales, se evidencian los siguientes cambios principales:

	Concepto
	Contrato No. XXX (último contrato suscrito)
	FCT vigencia XXXX (actual) de fecha xx/xx/xx

	
	
	

	
	
	

	
	
	


Adicionalmente, y únicamente en caso que se cuente con estadísticas de consumo (niños atendidos vs meta actual, consumibles, elementos, repuestos, viajes, eventos, etc…) realizar análisis de esta información para determinar variaciones entre real del último contrato y proyectado para la contratación, principal bien o servicio requerido por la Entidad, principales destinos, porcentaje de participación de cada servicio o elemento, etc. (Determinar los análisis a realizar según el requerimiento).
5. ANÁLISIS DEL SECTOR
4.1. Aspectos generales

Información para el análisis de las perspectivas que siguen puede ser obtenida de las siguientes fuentes:
· DNP

· DANE

· ANIF

· Superintendencia de Sociedades

· Superintendencia de Industria y Comercio

· Bancoldex

· Banco de la República

· Ministerio de Telecomunicaciones

· Ministerio de Industria y Comercio

· Ministerio de Transporte

· Entre otras
El orden de los numerales se puede modificar, según el análisis y no es necesario incluirlos todos.

· Perspectiva económica
· Perspectiva técnica
· Perspectiva legal
· Otras perspectivas relevantes de acuerdo con el estudio
5.2. Estudio de la oferta

· Experiencia de los proveedores

Teniendo en cuenta que en el proceso de selección se deben incluir REQUISITOS TÉCNICOS HABILITANTES, y con el fin de que estos se ajusten al sector específico del servicio a adquirir, a continuación se analiza la experiencia específica de las empresas del sector que manifiestan poder proveer los servicios requeridos por el ICBF.
Se solicitó a la totalidad de empresas contactadas en desarrollo del estudio de sector (Anexo No. 2 Listado de proveedores potenciales contactados) que remitieran la experiencia relacionada con la prestación del servicio o la venta de los bienes objeto de estudio, con la finalidad de dar cumplimiento al ordinal d) del Artículo 2.2.1.1.1.6.2. del Decreto 1082 de 2015 y se obtuvo respuesta por parte de XX empresas. La información obtenida se consolida en el cuadro “Experiencia Relacionada (en los últimos 5 años)”, en el anexo No. 3.

Realizar un análisis de la información remitida, en cuanto a años de experiencia, valor promedio de los contratos y los objetos de los contratos. 
Al analizar la experiencia en contratación de los últimos 5 años (XXXX – XXXX) remitida por las empresas, se evidencia lo siguiente:

· Se analizaron XX contratos reportados por XX empresas.

· El valor promedio de los contratos reportados es de $XX.
· En promedio, el plazo de ejecución es de XX años.

· De los contratos reportados XX (XX%) corresponden a contrataciones con entidades privadas y XX (XX%) con entidades públicas.

· Los objetos de los contratos hacen referencia a:

· XX

· XX

· XX

· Análisis Financiero/económico del nicho de sector

Teniendo en cuenta que en el proceso de selección se deben incluir criterios de verificación financiera según lo establecido en los numerales 3. “Capacidad Financiera” y 4. “Capacidad Organizacional”, del Articulo 2.2.1.1.1.5.3   del Decreto 1082 de 2015, y con el fin de que estos se ajusten al sector específico del servicio a adquirir, a continuación se analiza los índices financieros de empresas del sector relativo al objeto de la contratación.

Para obtener información de referencia para establecer los indicadores financieros se realizaron búsquedas de las empresas del sector en las siguientes bases de datos públicas que contienen la información de los estados financieros de las empresas con corte a 31 de diciembre de 201X:

· Sistema de Información y Riesgo Empresarial de la Superintendencia de Sociedades
: 
· UNICAMENTE SI APLICA: De acuerdo con lo señalado en el numeral 5. ANALISIS DEL SECTOR, las empresas que pueden suministrar los bienes y prestar los servicios requeridos por la Entidad se pueden clasificar en una gran variedad de códigos CIIU. En estos mismos códigos se encuentran empresas con diversos objetos sociales que no necesariamente están relacionados con los bienes y servicios especializados que requiere la Entidad. Por lo anterior, la Entidad identificó en el SIREM las empresas que pueden prestar los servicios y suministrar los bienes especificados en la FCT mediante la siguiente metodología para filtrar las empresas:
a) La búsqueda se realizó utilizando los siguientes criterios para filtrar las empresas: a) Código CIIU: XXX, b) Palabras clave en la razón social de las empresas: XXX, c) Departamento: XXX y d) XXX. 
b) Se excluyeron las empresas que XXX.
· Esta búsqueda arrojó como resultado la información de XXX (XX) empresas.

· ÚNICAMENTE SI APLICA POR EL SECTOR Superintendencia de la Economía Solidaria
:
· La búsqueda se realizó utilizando los siguientes criterios para filtrar las empresas: a) Código CIIU: XXX, b) Palabras clave en la razón social de las empresas: XXX, c) Departamento: XXX y d) XXX. 
· Se excluyeron las empresas que XXX.
· Esta búsqueda arrojó como resultado la información de XXX (XX) empresas.
· Base de datos de la Cámara de Comercio de Bogotá
: 
· Se realizó la búsqueda utilizando los siguientes criterios para filtrar las empresas: a) Código Estándar de Productos y Servicios de Naciones Unidas (UNSPSC, b) Palabras clave en la razón social de las empresas: XXX. 
· Esta búsqueda arrojó como resultado la información de XXX empresas.
· Registro Único Empresarial y Social
: 

· Teniendo en cuenta que en esta página se debe buscar empresa por empresa, se buscaron los NIT de las empresas identificadas como proveedores potenciales (ver Anexo No. 2) que no se encontraron en las búsquedas anteriores. 

· Mediante esta herramienta se identificaron los indicadores de XXX empresas.
· Otras superentendías o entidades: Las cuatro anteriores son obligatorias para cualquier estudio de sector, sin embargo para cada estudio se debe identificar la superintendencia que lo vigila y controla o las federaciones o agremiaciones que agrupan a las empresas del sector e identificar si cuentan en sus páginas web con la información requerida para el estudio o si se requiere solicitar.

Adicionalmente se solicitó a la totalidad de empresas contactadas que remitieran los indicadores requeridos en el Decreto 1082 de 2015, obteniendo respuesta por parte de XXX (XXX), de las cuales XX se identificaron mediante las búsquedas anteriores. En consecuencia, se cuenta con una muestra de XX empresas del sector para realizar el análisis de los indicadores financieros promedio del mismo.

Toda la información obtenida, tanto de fuentes públicas como de proveedores, se consolida en el cuadro “Información Financiera de Referencia”, más adelante. Adicionalmente, en el Anexo 4. “Información para calcular los indicadores financieros de referencia”, se detallan las cuentas del Balance y del Flujo de Caja utilizadas para calcular los indicadores financieros de las empresas. 
A continuación se presentan las definiciones de los indicadores financieros requeridos por el Decreto 1082 de 2015 y aquellos adicionales que sean necesarios por las características del objeto a contratar, la naturaleza y complejidad del Proceso de Contratación (solo en caso de incluir indicadores adicionales):

· Capacidad Financiera: los siguientes indicadores miden la fortaleza financiera del interesado:
· Índice de Liquidez: El índice de liquidez (IDL, activo corriente/pasivo corriente), pretende determinar si los recursos de la empresa, a corto plazo, son suficientes para afrontar sus obligaciones, también a corto plazo. “Refleja la capacidad de la empresa para cubrir sus obligaciones corrientes, guardando cierto margen de seguridad en previsión de alguna reducción o pérdida en el valor de los activos corrientes”.
 

· Nivel de endeudamiento: El nivel de endeudamiento (NDE, Pasivo total/Activo total) indica el grado de apalancamiento de la compañía o la participación de los acreedores sobre los activos de la compañía.

· Razón de Cobertura de Intereses: Este indicador establece una relación entre las utilidades operacionales de la empresa y los gastos por intereses, los cuales están, a su vez, directamente relacionados con el NDE. Se verifica la capacidad de la empresa para realizar los pagos de intereses. La razón de cobertura de intereses se calcula mediante la fórmula RCI = Utilidad Operacional/Gastos de intereses.

· Capital de Trabajo: Representa, en términos absolutos, la liquidez operativa de la empresa, es decir, la capacidad de una compañía para llevar acabo sus actividades con normalidad en el corto plazo (menor a un año). Resulta de restarle al pasivo corriente los activos corrientes. Contar con  capital de trabajo positivo favorece el desarrollo eficiente del objeto social de una compañía.

· Capacidad Organizacional: los siguientes indicadores miden el rendimiento de las inversiones y la eficiencia en el uso de activos del interesado:
· Rentabilidad del Patrimonio: La rentabilidad del patrimonio (ROE = Utilidad Operacional/Patrimonio), “permite identificar la rentabilidad que le ofrece a los socios o accionistas el capital que han invertido en la empresa, sin tomar en cuenta la diferencia que existe entre este indicador y la rentabilidad financiera, para conocer cuál es el impacto de los gastos financieros e impuestos de la rentabilidad de los accionistas.”

· Rentabilidad del activo: La rentabilidad del activo (ROA = Utilidad Operacional/Activo Total),  “se considera como una medida de la capacidad de los activos de una empresa para generar valor con independencia, es un indicador para juzgar la eficiencia en la Gestión Empresarial, pues es precisamente el comportamiento de los activos con independencia de su financiación, el que determina con carácter general que una empresa sea o no rentable en términos económicos.”
 
INFORMACIÓN FINANCIERA DE REFERENCIA

Estados financieros de fin de ejercicio - a 31 de diciembre de 201X
	No.
	Fuente
	Razón Social
	Liquidez
(veces)
	Nivel de endeudamiento (%)
	Razón de Cobertura de Intereses

(veces)
	Rentabilidad del Patrimonio

(%)
	Rentabilidad del Activo

(%)

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	PROMEDIO
	
	%
	
	%
	%


Fuente EMPRESA: Información financiera remitida por las empresas. 

Fuente SUPERSOCIEDADES: Información financiera tomada del Sistema de Información y Riesgo Empresarial (SIREM), disponible en internet: http://www.supersociedades.gov.co/asuntos-economicos-y-contables/estudios-y-supervision-por-riesgos/SIREM/Paginas/default.aspx. Fecha de consulta: XXX. Elaboración Propia.
Fuente SUPERSOLIDARIA: Información financiera tomada de la página web de la Superintendencia de la Economía Solidaria, disponible en internet en http://www.supersolidaria.gov.co. Fecha de consulta: XXX. Elaboración propia
Fuente XXX: Información financiera tomada de XXX, disponible en internet en XXX. Fecha de consulta: XXX. Elaboración propia
P.C:= Pasivo Corriente

G.I. = Gastos de intereses. Para determinar la razón de cobertura de intereses se homologa la cuenta GASTOS DE INTERESES por la cuenta de COSTOS FINANCIEROS del Estado de Resultado Integral reportado en el SIE, según respuesta de la Superintendencia de Sociedades a consulta realizada por el ICBF sobre la cuenta “Gastos de intereses” con radicado el No. 2017-01-34119 del 28 de junio de 2017, en la cual manifiestan que “la cuenta de su consulta fue homologada en norma internacional como Costos Financieros”.
Teniendo en cuenta que en la muestra de empresas establecida para realizar el análisis de los indicadores financieros del sector se identificaron empresas con indicadores atípicos, se procedió a “normalizar” la muestra, excluyendo dichos indicadores con el fin de evitar distorsiones al calcular las medidas de tendencia central. A continuación se resume, para cada índice a acreditar por los oferentes, los indicadores de las empresas excluidos por la razón expuesta, y se calculan nuevamente las medidas de tendencia central. 

Para normalizar la muestra se aplica un tratamiento estadístico de común aceptación que es el descarte de los valores extremos calculando el promedio acotado por la desviación estándar. La metodología para calcular este promedio consiste en descartar aquellos datos que son superiores al valor resultante de la suma del promedio y una desviación estándar o inferiores al valor resultante de la resta del promedio menos una desviación estándar. El promedio de cada uno de los indicadores con la muestra normalizada, luego de aplicado el tratamiento estadístico previamente descrito, queda de la siguiente manera:

	
	ÍNDICE DE LIQUIDEZ
(Veces)
	ÍNDICE DE ENDEUDAMIENTO (%)
	RAZÓN DE COBERTURA DE INTERESES (Veces)
	CAPITAL DE TRABAJO (Miles de pesos)
	RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO (%)
	RENTABILIDAD DEL ACTIVO (%)

	Promedio acotado por la desviación estándar
	
	
	
	
	
	


Del análisis anterior se puede identificar que:

· El del índice de liquidez promedio de la muestra normalizada es de XX veces. Se puede establecer que el XX% de las empresas analizadas cuentan con una liquidez mayor o igual a XX veces.                

· El índice de endeudamiento promedio de la muestra normalizada es de XX%. Se concluye que el XX% de las empresas analizadas cuentan con un endeudamiento menor o igual a XX%.

· La razón de cobertura de intereses promedio de la muestra normalizada es de XX veces y el XX% de las empresas analizadas cuentan con una razón de cobertura de intereses mayor o igual a XX veces.

· El promedio de la muestra normalizada del índice de rentabilidad del patrimonio es de XX%. Al analizar la muestra se evidencia que el XX% de las empresas cuentan con una rentabilidad del patrimonio mayor o igual a XX%.

· El promedio de la muestra normalizada del índice de rentabilidad del activo es de XX%. De igual forma, se puede establecer que el XX% de las empresas analizadas cuentan con una rentabilidad del activo mayor o igual a XX%.

5.3. Estudio de la demanda
Este numeral tiene como propósito analizar el tipo de consumidor en el sector objeto de estudio: clientes o empresas que hayan utilizado el producto o servicio y posibles consumidores o utilizadores del producto o servicio. Para el efecto, se realizó una búsqueda en el Sistema Electrónico de Contratación Pública (SECOP), identificando entidades estatales que hayan realizado contrataciones similares, de tal forma que se considere pertinente su análisis para el presente estudio de sector. Los resultados de esta búsqueda se presentan a continuación:

	Entidad Contratante
	

	No. del proceso
	

	Tipo de proceso
	

	Objeto a contratar
	

	Cuantía a contratar
	

	Cuantía definitiva del contrato
	

	Nombre o razón social del contratista
	

	Requisitos financieros  habilitantes
	

	Fuente:
	


6. INDICADORES HABILITANTES DE CAPACIDAD FINANCIERA,/Y CAPACIDAD ORGANIZACIONAL Y CAPACIDAD DE CONTRATACIÓN
Con base en los análisis expuestos anteriormente, se establecen los indicadores de capacidad financiera,/y capacidad organizacional y capacidad residual mínimos a ser acreditados por los proponentes, de acuerdo con lo establecido en el numeral 3 del artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015. Se considerarán habilitados financieramente los proponentes que cumplan con la totalidad de los parámetros definidos a continuación:
· Indicadores de capacidad financiera

	INDICADOR
	FORMULA
	MARGEN SOLICITADO

	Liquidez
	Activo corriente sobre pasivo corriente
	Mayor o igual a XX veces 

	Nivel de endeudamiento
	Pasivo total sobre activo total
	Menor o igual al XX%

	Razón de Cobertura de intereses. 
	Utilidad operacional dividida por los gastos de intereses
	Mayor o Igual a XX veces

	Capital de Trabajo
	Activo Corriente – Pasivo Corriente
	Mayor o igual al XX% del presupuesto oficial


Cuando la cuenta de gastos de intereses sea igual a cero ($0), debido a que el proponente no tiene obligaciones financieras, ocasionando que la razón de cobertura de intereses resulte en indefinido o indeterminado, se considera que el proponente cumple con el indicador de Razón de Cobertura de Intereses. 

Cuando el proponente cuente con un pasivo corriente igual a cero ($0) por lo que el índice de liquidez resulta indefinido o indeterminado, se considera que este cumple con el Indicador de Liquidez. 

Interpretación 

· Indicador de liquidez: Es la capacidad financiera que tiene el proponente para cubrir las obligaciones a corto plazo con terceros, mediante la conversión en efectivo de sus bienes o derechos que son a corto plazo (Activo Corriente).
· Nivel de endeudamiento: Es el Porcentaje de obligaciones con terceros que tiene el proponente.

· Razón de Cobertura de Intereses: Es el número de veces que el proponente cuenta para cumplir con los gastos intereses.
· Capital de trabajo (solo para contratos que lo necesitan para los demás borrar): Representa la liquidez operativa del proponente, es decir, el remanente con el que cuenta el proponente luego de liquidar sus activos corrientes (convertirlos en efectivo) y pagar el pasivo de corto plazo.
· Indicadores de capacidad organizacional

El proponente deberá acreditar una capacidad organizacional con el cumplimiento de los siguientes indicadores, los cuales miden el rendimiento de las inversiones y la eficiencia en el uso de activos del interesado, acorde al numeral 4 del artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015:

	INDICADOR
	FORMULA
	MARGEN SOLICITADO

	Rentabilidad del Patrimonio (RP)
	Utilidad Operacional / Patrimonio
	Mayor o igual a  XX%

	Rentabilidad del Activo (RA)
	Utilidad Operacional / Activo Total
	Mayor o igual a  XX%


Sólo cuando aplique – Tratándose de Empresas Sin ánimo de Lucro (ESAL) y Universidades, teniendo en cuenta de que la ausencia de lucro es una de las características fundamentales de estas Entidades, se considera que cumplen los requisitos de capacidad organizacional con el cumplimiento de los siguientes indicadores:

	INDICADOR
	FORMULA
	MARGEN SOLICITADO

	Rentabilidad del Patrimonio (RP)
	Utilidad Operacional / Patrimonio
	Mayor o igual a 0%

	Rentabilidad del Activo (RA)
	Utilidad Operacional / Activo Total
	Mayor o igual a 0%


Interpretación 

· Rentabilidad del patrimonio: Es la capacidad de generación de utilidad por cada peso invertido en el patrimonio

· Rentabilidad del Activo: Es la capacidad de generación de utilidad  por cada peso invertido en el activo.

En el pliego de condiciones del respectivo proceso de selección se establecerá la forma como deberán acreditar los proponentes los indicadores de capacidad financiera y organizacional.
· Capacidad residual de contratación (K de contratación) (Solo para contratos de obra, para los demás borrar. Escoger una opción según forma de adjudicación y plazo de ejecución)  
La capacidad residual de contratación es la capacidad de un contratista de cumplir oportuna y cabalmente con el objeto de un contrato de obra, sin que sus otros compromisos contractuales afecten su habilidad de responder con el contrato objeto del Proceso de Contratación (Guía para Determinar y Verificar la Capacidad Residual del Proponente en los Procesos de Contratación de Obra Pública, CCE). Se considerará habilitado financieramente el proponente que cuente con una capacidad residual de contratación igual o superior a la definida a continuación para el proceso de contratación.

CUANDO ES UN SOLO ADJUDICATARIO 

Si el plazo de contrato es inferior a 12 meses:

	Capacidad residual del proceso de contratación
	Capacidad residual del proponente

	Presupuesto oficial estimado – anticipo o pago anticipado
	Mayor o igual al 100% de la capacidad residual del proceso de contratación


Si el plazo estimado del contrato es superior a doce (12) meses, la Capacidad Residual del Proceso de Contratación equivale a la proporción lineal de 12 meses del presupuesto oficial estimado menos el anticipo o pago anticipado cuando haya lugar.

	Capacidad residual del proceso de contratación
	Capacidad residual del proponente

	((Presupuesto oficial estimado – anticipo o pago anticipado) / plazo estimado del contrato en meses) x 12 meses
	Mayor o igual al 100% de la capacidad residual del proceso de contratación


CUANDO ES ASJUDICACIÓN POR MACROS O GRUPOS
Si el plazo de contrato es inferior a 12 meses:

	Capacidad residual del proceso de contratación
	Capacidad residual del proponente

	Presupuesto oficial estimado de la macro o macros a la(s) que presente oferta – anticipo o pago anticipado de la macro o macros a la(s) que presente oferta
	Mayor o igual al 100% de la capacidad residual del proceso de contratación según la macro o macros a la(s) que presente oferta


Si el plazo estimado del contrato es superior a doce (12) meses, la Capacidad Residual del Proceso de Contratación equivale a la proporción lineal de 12 meses del presupuesto oficial estimado menos el anticipo o pago anticipado cuando haya lugar.
	Capacidad residual del proceso de contratación
	Capacidad residual del proponente

	((Presupuesto oficial estimado de la macro o macros a la(s) que presente oferta – anticipo o pago anticipado de la macro o macros a la(s) que presente oferta) / plazo estimado del contrato en meses) x 12 meses
	Mayor o igual al 100% de la capacidad residual del proceso de contratación según la macro o macros a la(s) que presente oferta


En el pliego de condiciones del respectivo proceso de selección se establecerá la forma como deberán acreditar los proponentes la capacidad residual de contratación y cómo se calculará.

Para mayor información consultar la “Guía para Determinar y Verificar la Capacidad Residual del Proponente en los Procesos de Contratación de Obra Pública” de CCE.

7. ANÁLISIS DE COSTOS Y/O PRECIOS PROMEDIO DE SECTOR
· Estudio de costos (si aplica)
· Precios promedio del sector (si no hay estudio de costos eliminar los subtítulos)
Con el fin de determinar los precios promedio del mercado para el servicio o bien requerido por la Entidad, se identificaron XX posibles proveedores ubicados a nivel nacional (Listado anexo al presente documento – anexo No. 2), a los cuales se les envió mediante correo electrónico, la FCT con los respectivos anexos y el formato de solicitud de cotización. 
La información remitida a los potenciales proveedores y la solicitud de cotización fueron publicadas en la página web de la Entidad, con el fin de dar publicidad al estudio y obtener mayor participación de proveedores, en el link de Estudios del Sector
.
El formato de solicitud de cotización, se estructuró… (Describir si la SDC se estructuró para obtener precios unitarios, mensuales o detallados por componente (decir cuales) y detallar los escenarios en caso de que se hubieran realizado):

En el desarrollo del estudio de sector, las siguientes empresas remitieron preguntas con respecto a las FCT:

Las preguntas fueron analizadas y resueltas por el área técnica, y remitidas vía correo electrónico a los proveedores. De igual forma fueron publicadas en el link de Estudios del Sector en la página web de la Entidad, antes mencionado (ver anexo No. 6 – Documento de respuestas a las preguntas recibidas durante el desarrollo del estudio del sector). Es importante mencionar que las preguntas no generaron modificaciones a las FCT o generaron los siguientes cambios en la FCT (solo los más relevantes):
De acuerdo con la solicitud del ICBF, se obtuvo respuesta por parte de XX empresas, las cuales se listan a continuación:

	No.
	Empresa
	No participará en el estudio de sector
	Manifestó interés pero no remitió cotización
	Remitió cotización

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	Total
	
	
	
	


Ver Anexo No. 7 – Respuestas y cotizaciones recibidas por parte de proveedores potenciales
Las razones manifestadas por las empresas para no participar en el estudio fueron las siguientes:

Los valores cotizados por los proveedores corresponden a las especificaciones técnicas definidas en la FCT y sus Anexos (anexo No. 1 – FCT definitiva). Las respuestas y cotizaciones recibidas se adjuntan en el anexo No. 7 – Respuestas y cotizaciones recibidas por parte de proveedores potenciales y se consolidan en el anexo 8 - Precios promedio del sector (comparativo). 

Escoger según corresponda: Para el análisis se incluyeron los precios del contrato No. XXX de 20XX, actualizados a XXX (o sin actualizar, según corresponda) como una cotización adicional o No fue posible incluir para el análisis los precios del contrato actual como una cotización adicional debido a que XXX.
Existe la costumbre comercial de incluir un incremento en los precios cotizados durante la fase de estudio de sector, con el fin de reflejar en estos elementos de riesgo y contingencia asociados a la incertidumbre con respecto al pliego de condiciones definitivo, ciertos componentes dentro del alcance de los servicios requeridos y factores económicos que influyen en el costo que pueden variar en ejecución del contrato. Habida cuenta de lo anterior, y de los porcentajes de descuento obtenidos en procesos de selección adelantados por la Entidad con objetos similares, se estima un porcentaje de descuento del XX% sobre las cotizaciones recibidas. A continuación se resumen las cotizaciones después de aplicado el mencionado descuento:
Incluir cuadro resumen de cotizaciones con descuento

En este orden de ideas, se establecen los precios unitarios por XXX (ítem, elemento, servicio,…) con base en la medida de tendencia central seleccionada de las cotizaciones recibidas, aplicándoles el factor de descuento mencionado anteriormente, obteniendo los siguientes resultados:
Incluir cuadro precios techo
Escoger según corresponda:

Con base en los análisis expuestos y los escenarios desarrollados, se estima el presupuesto oficial en hasta XXX ($XXX), incluido IVA, impuestos de ley y demás costos directos e indirectos, discriminado por vigencia / por macro / por grupo / por componente así:

Dada la naturaleza del objeto a contratar no es posible determinar con exactitud la cantidad de XXX que se requerirán durante la ejecución del contrato. Por tratarse de una contratación global que involucra una bolsa de recursos para el suministro de XXX, el presupuesto oficial está determinado por la asignación realizada con base en la necesidad estimada por el área solicitante, lo que para este caso corresponde a un valor de hasta XXX ($XXX), incluido IVA, impuestos de ley y demás costos directos e indirectos.

8. ANEXOS
Anexo 1. Ficha de condiciones técnicas esenciales para la prestación del servicio y/o entrega   del bien - FCT (definitiva).

Anexo 2. Listado de proveedores potenciales contactados

Anexo 3. Experiencia relacionada (en los últimos 5 años)
Anexo 4. Información para calcular los indicadores financieros de referencia

Anexo 5. Modelo de costos ICBF (si aplica)
Anexo 6. Consolidado preguntas recibidas en desarrollo del estudio de sector y/o costos.
Anexo 7. Respuestas y cotizaciones recibidas

Anexo 8. Precios promedio del sector (comparativo)

Anexo 9. Reunión de aclaración de requerimientos con proveedores potenciales – Listado de Asistentes y Presentación (si la hubo). 

Anexo 10. Acta de reunión de definición de requerimientos (si la hubo).
En caso de realizar varios sondeos, incluir las FCT y demás documentos utilizados en cada uno de los sondeos con sus respectivos separadores.
Siempre revisar que la numeración de los anexos en el texto coincida con el listado.

	Aprobaciones
	Nombre y apellidos
	Cargo – Dependencia
	Firma

	Elaboró
	
	
	

	Revisó
	
	
	

	Aprobó
	
	
	


� Disponible en internet en � HYPERLINK "http://www.supersociedades.gov.co/asuntos-economicos-y-contables/estudios-y-supervision-por-riesgos/SIREM/Paginas/default.aspx" �http://www.supersociedades.gov.co/asuntos-economicos-y-contables/estudios-y-supervision-por-riesgos/SIREM/Paginas/default.aspx�.


� Disponible en internet en http://www.supersolidaria.gov.co


� La Entidad obtuvo por parte de la Cámara de Comercio de Bogotá, como insumo para los estudios de sector, una base de datos de las empresas de su zona de influencia indicando razón social, código de la clasificación uniforme de las naciones unidas, datos de contacto y los 5 indicadores financieros requeridos por el Decreto 1082 de 2015.


� Disponible en internet en http://www.rues.org.co/RUES_Web/Consultas


� Ortiz Anaya, Hector. Análisis Financiero Aplicado, 2000, pág. 147


� Disponible en internet: �HYPERLINK "http://www.slideshare.net/Solfin/tablas-frmulas-y-conceptos-financieros"�http://www.slideshare.net/Solfin/tablas-frmulas-y-conceptos-financieros�


� Disponible en internet: �HYPERLINK "http://descuadrando.com/Rentabilidad_econ%C3%B3mica"�http://descuadrando.com/Rentabilidad_econ%C3%B3mica�


� El ICBF publica toda la información relacionada con estudios de sector desarrollados por la Dirección de Abastecimiento de la Sede de la Dirección General, en el link:  � HYPERLINK "http://www.icbf.gov.co/portal/page/portal/PortalICBF/Abastecimiento1/Estudios-Sector" �http://www.icbf.gov.co/portal/page/portal/PortalICBF/Abastecimiento1/Estudios-Sector�, en la carpeta XXXX, en la pestaña “XXX”.
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