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1. Objeto

1.1. OBJETO DE LA NEGOCIACION: Contratar el servicio de suministro de
leche entera, para el programa de asistencia social del Ministerio de
Agricultura y Desarrollo Rural — MADR, denominado “Leche para la Paz”
consistente en la compra de LECHE ENTERA LIQUIDA UAT/UHT LARGA
VIDA, FORTIFICADA CON HIERRO Y ZINC AMINOQUELADOS Y
ACIDO FOLICO, EN PRESENTACION DE 1.000 ml EN EMPAQUE
FLEXIBLE y la distribucion del producto hasta los puntos de entrega
definidos en el formato técnico FT-01 y de acuerdo con las cantidades
definidas en el mismo documento.

1.2. POBLACION BENEFICIARIA Y CANTIDAD DE PRODUCTO A ADQUIRIR

La poblacion atendida corresponde a nifios, nifias, adolescentes y mujeres
gestantes pertenecientes a 34.710 familias focalizadas por el INSTITUTO
COLOMBIANO DE BIENESTAR FAMILIAR en los municipios priorizados para
llevar a cabo el Plan de Atencién y Mitigacion del riesgo de desnutricion”.

El periodo de atenciébn de estos beneficiarios es de 100 dias calendario,
distribuidos en cinco ciclos mensuales de entrega, de 20 dias habiles cada uno. El
inicio de la operacién es a partir de la fecha de adjudicacion de las respectivas
negociaciones.

Se requiere adquirir y distribuir hasta un total de: 6’594.900 litros de leche entera
liquida UAT/UHT larga vida fortificada.

Para la adquisicion del servicio de suministro y distribucién de leche requerido, se
llevaran a cabo tres negociaciones para atender sendos grupos de municipios.
Se realizara puja por precio, de acuerdo con la siguiente distribucion por
macro-regiones geograficas:
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CANTIDAD |TOTAL LECHE A
MACRO- [N° DE LECHE POR |SUMINISTRARY
REGION |FAMILIAS |CICLO (Lts) [DISTRIBUIR (Lts)
1 7.999 303.962 1.519.810
2 12.339 468.882 2.344.410
3 14.372 546.136 2.730.680
TOTAL 34.710| 1.318.980 6.594.900

Las macroregiones en que se han dividido los municipios los municipios a atender
han sido definidas de acuerdo con las caracteristicas de la modalidad de
transporte y facilidades logisticas a utilizar y no necesariamente se han tenido en
cuenta las divisiones politicas del territorio colombiano.

Por lo anterior, las macroregiones planteadas son las siguientes:

DEPARTAMENTOS A LOS QUE PERTENECEN

MACROREGION LOS MUNICIPIOS PRIORIZADOS

1 La Guajira
2 Bolivar, Cérdoba, costa atlantica e interior del Choc6
3 Cauca, costa pacifica del Choco y Narifio

El detalle de los municipios que conforman cada macroregion se encuentra
incluido en el documento FT-01, denominado “ LECHE PARA LA PAZ- Municipios
priorizados y cobertura”

Los productos deben estar entregados y disponibles en los puntos de entrega a
partir del 15 de junio de 2015 y hasta el 14 de noviembre de 2015, de acuerdo con
los ciclos definidos mas adelante en la presente ficha técnica para realizar el
estudio de mercado (FTM).

Las cantidades mensuales a distribuir por cada punto de entrega podran ser
modificadas de acuerdo con las necesidades del Comitente Comprador. Los
cambios se reportaran con 15 dias calendario de anterioridad a la fecha de inicio
del ciclo de distribucion para el cual
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Nota 1: Margen de tolerancia: El COMITENTE COMPRADOR podréa solicitar la
entrega de producto al (los) Comitente(s) vendedor(es) por encima o por debajo de
la cantidad pactada en la negociacion hasta en un 10%, previa aceptacion del
comitente vendedor.

El Comisionista Comprador realizara las ruedas de negocios en las fechas que
determine el COMITENTE COMPRADOR, para adquirir el servicio de suministro y
distribucion, con las especificaciones sefialadas en la presente ficha técnica, las
fichas técnicas de producto y empaque, y en los demas anexos que forman parte
integral de la misma.

El servicio de suministro y distribucién de leche entera liquida UAT/UHT larga vida
fortificada contratado con las operaciones a realizar comprende el costo total de la
entrega efectiva del producto puesto en cada punto definido en la FT-01, asi como
Su respectivo reporte al comitente comprador.

1.3. CONDICIONES DEL PRODUCTO A SUMINISTRAR
Para el suministro de leche entera liquida UAT/UHT larga vida fortificada debera
tenerse en cuenta el cumplimiento de las siguientes condiciones:

Las caracteristicas técnicas de la leche entera, de los empaques y los rotulados
requeridos se encuentran detalladas en las fichas técnicas FT-02, FT-03 y FT-04
anexas a este documento. La calidad y aporte nutricional de la leche debera
garantizarse mediante la adecuada seleccion de los lotes de leche a procesar con
destino a la atencién de estas negociaciones y con base en la fortificacion
requerida.

El control de calidad de cada uno de los productos entregados durante la ejecucion
de la negociacion, se realizara comparando los resultados de los analisis de
laboratorio con los valores y condiciones consignados en las Fichas Técnicas de
producto, empaque y rotulado. Para esto se debe tener muestras sufucuientes
para las diferentes pruebas a realizar tanto por la BMC, como las que realizara la
interventoria externa.

En lo no contenido en tales fichas, la comparacién se realizara verificando el
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cumplimiento de las normas legales y técnicas que apliquen para este producto.

No podra distribuirse ni despacharse a los Departamentos o Municipios de destino,
ningan lote de leche entera liquida UAT — UHT larga vida fortificada cuya prueba
de esterilidad comercial no haya sido realizada y superada en su totalidad por el
producto y que no cuente con el respectivo certificado de calidad totalmente
diligenciado.

La punta vendedora debera adelantar el proceso de aprobacién de los artes de los
empaques con EL COMITENTE COMPRADOR dentro de los tres (3) dias
calendarios siguientes a la realizacibn de la rueda de negocios en que se
adjudique cada operacion.

Teniendo en cuenta los tiempos de distribucién secundaria y los de consumo del
producto, toda unidad entregada a cualquiera de los puntos de entrega debera
tener una vida til de por lo menos 50 dias calendario contados a partir de la fecha
de entrega al punto.

1.4. CONDICIONES DE ALMACENAMIENTO, TRANSPORTE Y
DISTRIBUCION

Para el servicio de almacenamiento, transporte y distribucién del producto,
deberan tenerse en cuenta las siguientes condiciones:

Los ciclos de entrega a los puntos de distribucién son los siguientes:

Ciclo 1: del 15 de junio al 14 de julio de 2015

Ciclo 2: del 15 de julio al 14 de agosto de 2015

Ciclo 3: del 15 de agosto al 14 de septiembre de 2015
Ciclo 4: del 15 de septiembre al 14 de octubre de 2015
Ciclo 5: del 15 de octubre al 14 de noviembre de 2015

Debido a las limitaciones de espacio de almacenamiento existentes en los puntos
de entrega, al tiempo de vida util del producto, y al tiempo de entrega a los
beneficiarios, las dos entregas de cada ciclo o dos o mas ciclos completos no
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podran cumplirse en una sola entrega.

A cada punto deberan hacerse dos entregas por ciclo, cada una de ellas por una
cantidad equivalente al 50% del producto requerido en cada ciclo. Estas dos
entregas deberan realizarse mediando entre ellas un lapso de minimo 15 dias
calendario.

Los servicios logisticos de almacenamiento, transporte y distribucion deben
cumplir con todas las condiciones técnicas y sanitarias establecidas en las fichas
técnicas FT-05, FT-06 y FT-07 anexas al presente documento.

1.5. El servicio de almacenamiento, alistamiento y distribucion de sus
productos

El comitente vendedor debe desarrollar las actividades de almacenamiento,
alistamiento y distribucidon a puntos de entrega del producto objeto de esta
negociacion garantizando la buena conservacion del mismo.

El Comitente Vendedor debera contar como minimo con las Bodegas para la
operacion logistica definidas por cada macroregion, ubicadas en las siguientes

ciudades.

Cuadro No. 1 Bodegas minimas requeridas

DEPARTAMENTO
MACRO DONDE SE MUNICIPO
REGION UBICARAN LAS SUGERIDO
BODEGAS
. Valledupar o
1 Cesar o La Guajira Riohacha
Carmen de
Bolivar Bolivar o
2 Magangué
Cordoba Monteria
Antioquia Medellin
3 Valle del Cauca Buenaventura
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Cauca Popayan

Narifio Pasto

Las ubicaciones de las bodegas, podran ser modificadas, de acuerdo con las
necesidades del comitente vendedor, para lo cual debera presentar justificacion
con los argumentos de la solicitud, teniendo en cuenta el cumplimiento de los
requisitos exigidos en cuanto a condiciones sanitarias y Concepto sanitario
favorable. En todo caso, debera presentar:

Junto con los documentos habilitantes para participar en las ruedas de
negocios:

a.

Relacion de las bodegas que utilizard para la operacion, indicando
su localizacion exacta, nhombre de la persona responsable de la
bodega, teléfono, correo electronico del responsable y el tipo de
operacion que se realizara en ellas y registro fotografico de cada
una de las bodegas.

Dentro de los cinco (5) dias calendario siguiente a la adjudicacion de la
respectiva negociacion,

Concepto sanitario favorable expedido para cada una de las
bodegas a utilizar, en el que conste especificamente el
cumplimiento de la normatividad sanitaria establecida en el Decreto
3075 de 1997 y la Resolucion 2674 de 2013 Expedida por el
Ministerio de Salud y Proteccion Social. No se aceptan conceptos
sanitarios condicionados.

Plan de distribucion especifico para la operacion, detallando los
vehiculos a utilizar, las vias de comunicacion, las rutas a realizar y
los tiempos estimados de entrega a punto final contados a partir de
la fecha de liberacion del producto.

Plan de contingencia especifico para cada bodega, para cada via y
para cada ruta especificada, indicando riesgos, peligros y plan de
accion ante los eventos que lleguen a generar la ocurrencia de tales
hechos. El plan de contingencia debera permitir garantizar el
cumplimiento de las entregas, en la cantidad y las calidades
establecidas y dentro de los tiempos establecidos para cada ciclo.

En caso que el(los) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) considere(n) necesaria la
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utilizaciéon de Bodegas de almacenamiento para los productos, bodegas de “cross
docking” o, bodegas de transbordo, en distinta cantidad o ubicacién a las
minimas exigidas en la presente Ficha Técnica (FTM) para realizar el estudio de
mercado (FTM), de forma previa al inicio de la operacion, LA(S) PUNTA(S)
VENDEDORA(S) debera(n) remitir a la PUNTA COMPRADORA los documentos
arriba mencionados.

2. Valor maximo
de las
operaciones

2.1. PRESUPUESTO

El presupuesto estimado se realizar4 de acuerdo con los resultados del presente
estudio de mercado. Dicho presupuesto se establecera por cada una de las
macroregiones definidas para el efecto.

Los montos incluird el valor del servicio de suministro y distribucion de leche y
todos los gastos, costos, impuestos, tasas y contribuciones y demas erogaciones
pecuniarias, en que deba(n) incurrir el (los) COMITENTE(s) VENDEDOR(es),
incluidos los costos ante la Bolsa Mercantil de Colombia (BMC), hasta la
realizacion de las entregas efectivas en los puntos determinados en la FT-01.

NO se incluyen los costos que asumen el MADR relacionados con el Registro en
Bolsa y de Asiento en CC Mercantil y su correspondiente IVA, y las comisiones
de los Comisionistas Compradores incluido IVA, asi como los impuestos, tasas y
contribuciones que se generen por la ejecuciéon del mismo y generados por estos
mismos conceptos.

2.2. IMPUESTO AL VALOR AGREGADO

Se tendra en cuenta lo establecido en el Art. 476 del Estatuto Tributario y demas
normas que lo modifiquen, adicionen o deroguen:

‘ART. 476.— Servicios excluidos del impuesto sobre las ventas. Se exceptuan
del impuesto los siguientes servicios (...) 19. Adicionado. L. 788/2002, art. 36.
Los servicios de alimentacion, contratados con recursos publicos y destinados al
sistema penitenciario, de asistencia social y de escuelas de educacién publica”.
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Por lo anterior los servicios de suministro en los puntos de entrega previstos, del
producto objeto de las operaciones a contratar no son sujetos del gravamen del
IVA; precision que ha sido ratificada en varios conceptos de la DIAN, como el
Concepto Unificado del Impuesto Sobre las Ventas de junio 19 de 2003 y el
distinguido con el N° 91054 del 6 de noviembre de 2006.

No obstante lo anterior es responsabilidad del (LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) reportar a la DIAN el impuesto al valor agregado de los bienes
y/o servicios que no estén exentos ni excluidos de dicho impuesto y que utilice
para la prestacion del servicio de suministro de alimentos contratado.

3. Plazo para el L L } . .
cumplimiento de la | La negociacion tendra vigencia desde el dia que se celebra la misma y hasta el 30

operacion por la de noviembre de 2015.
punta vendedora
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4. Causales de
descuentos por
las entregas y por
la calidad del
servicio
contratado

4.1. CAUSALES DE DESCUENTOS POR OPORTUNIDAD, CANTIDAD.

Los causales de aplicacion de descuentos en las entregas pueden ser de dos
tipos: Entregas incompletas que generan un descuento por cantidad y entregas
por fuera de los plazos establecidos, que denominamos descuentos por
oportunidad.

- Descuento por cantidad: Se genera cuando el COMITENTE VENDEDOR

realiza entregas del producto en cantidades inferiores a las programadas por
el COMITENTE COMPRADOR, las cuales pueden ser evidenciadas mediante
reclamos de los responsables de los puntos de entrega, reclamos de los entes
territoriales, reclamos de la comunidad o mediante visitas a puntos por parte
de funcionarios del COMITENTE COMPRADOR, del supervisor o de quien
éste delegue. Una vez sea notificado el COMITENTE VENDEDOR por correo
electrénico o por oficio, lo que se cumpla primero, enviado por el COMITENTE
COMPRADOR o el Supervisor, el COMITENTE VENDEDOR debera realizar
la reposicién del producto faltante, en los siguientes cinco (5) dias calendario;
si pasado este tiempo las reposiciones no han sido realizadas el COMITENTE
COMPRADOR aplicara un descuento equivalente el uno por ciento (1%) sobre
el costo total de los productos no entregados, por cada dia calendario de
retraso contados desde el vencimiento del plazo para la reposicion.

- Descuento por oportunidad: Se genera cuando el COMITENTE VENDEDOR

realiza entregas del producto en fechas posteriores a las programadas por el
COMITENTE COMPRADOR, las cuales pueden ser evidenciadas mediante
reclamos de los responsables de los puntos de entrega, reclamos de los entes
territoriales, reclamos de la comunidad o mediante visitas a puntos por parte
de funcionarios del COMITENTE COMPRADOR, del Supervisor o de quien
estos deleguen. Por este concepto el COMITENTE COMPRADOR aplicara un
descuento equivalente al uno por ciento (1%) de descuento sobre el costo
total de los productos entregados por fuera de los plazos programados, por
cada dia habil de retraso con respecto a la fecha acordada en el Cronograma
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4.2. CAUSALES DE RECHAZO DEL PRODUCTO Y DESCUENTOS POR
CALIDAD.

La calidad del servicio de suministro de leche entera liquida UAT- UHT larga vida
fortificada a los puntos establecidos en la FT-01 comprende tanto los aspectos de
calidad intrinseca propia del producto, como la calidad de los servicios logisticos
utilizados para la prestacion del servicio de suministro.

4.2.1. Causales de Descuentos y rechazos por calidad intrinseca del
producto

Son situaciones que constituyen irregularidad de las condiciones de calidad
intrinseca del producto las siguientes:

a. Cuando la leche suministrada de un lote de producciéon no cumple con lo
establecido en la ficha técnica de producto en lo relacionado con el
contenido de macronutrientes (proteinas, grasas y carbohidratos), extracto
seco total, extracto seco no graso o la densidad del producto, o con el
contenido minimo de Calcio, se aplicard un descuento equivalente al cinco
por ciento (5%) del valor total del lote de produccién afectado, entendiendo
como lote de produccién el total de unidades producidas en la misma
planta y en el mismo lapso de tiempo, aunque las maquinas empacadoras
gue se utilicen sean diferentes.

b. Cuando la leche suministrada no cumpla con los requerimientos de
fortificacion establecidos en la ficha técnica del producto en cuanto a
contenido minimo de los micronutrientes adicionados: hierro, zinc o acido
folico. En este caso, se aplicara un descuento equivalente al cinco por
ciento (5%) del valor total del lote de produccion afectado, entendiendo
como lote de produccion el total de unidades producidas en la misma
planta y en el mismo lapso de tiempo, aunque las maquinas empacadoras
gue se utilicen sean diferentes.

c. Cuando el producto entregado no corresponda con el contenido neto
declarado en el empaque, determinado de acuerdo con el procedimiento y
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los criterios establecidos en la Resolucion 16379 de 2003 expedida por la
Superintendencia de Industria y Comercio. En este caso se aplicara un
descuento equivalente al 5% de la fraccion de lote de produccion
empacado en la misma maquina empacadora en la cual se detect6 la
desviacion de calidad. Adicionalmente, si se encuentra que la diferencia
entre el contenido neto declarado y la media muestral medida es
superior a 50ml (51.65 gramos), la fraccion de lote en que se detecte la
desviacién (todo el producto del mismo lote empacado por la misma
empacadora) sera rechazada 'y EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) deberd recoger y reponer la cantidad de producto
afectado. Esta reposicioén debera realizarse dentro de un plazo de cinco (5)
dias calendario contados a partir de la fecha en que la desviacién de
calidad se notifique a la punta vendedora.

. Cuando se detecten lotes de producto que estén por fuera de las

especificaciones de pH, indice de acidez como &cido lactico, indice
crioscopico, presencia de almidones, azlcares, neutralizantes,
conservantes, adulterantes, o residuos de drogas, medicamentos,
plaguicidas, peroxidasa, fosfatasa o presencia de contaminantes fisicos,
guimicos o biolégicos en general, la totalidad del lote de producto sera
rechazado y EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) deberé& recoger
y reponer la cantidad de producto afectado. Esta reposicion debera
realizarse dentro de un plazo de cinco (5) dias calendario contados a partir
de la fecha en que la desviaciébn de calidad se notifigue a la punta
vendedora. En este caso, no obstante la reposicion que EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) haga(n) del lote afectado, se aplicara un
descuento equivalente al cinco por ciento (5%) del valor total del lote de
produccion, entendiendo como lote de produccion el total de unidades
producidas en la misma planta y en el mismo lapso, aunque las maquinas
empacadoras que se utilicen sean diferentes.

. Cuando se detecten lotes de producto distribuidos cuyos resultados

microbiolégicos no estén acordes con el pardmetro establecido para la
prueba de esterilidad comercial, se aplicard un descuento del 5 % sobre
la totalidad del lote de producto, el cual sera rechazado y EL(LOS)
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COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) deberéa recoger y reponer la cantidad de
producto afectado. Esta reposicion debera realizarse dentro de un plazo
de cinco(5) dias calendario contados a partir de la fecha en que la
desviacion de calidad se notifique a la punta vendedora.

Cuando se detecten lotes de producto distribuidos sin haber cumplido el
requisito de tiempo necesario para realizar la prueba de esterilidad
comercial de acuerdo con la normatividad vigente, independientemente del
resultado que arrojen los analisis microbiolégicos o la prueba de esterilidad
comercial misma, se aplicard un descuento equivalente al 5% del valor
total del lote de produccion, entendiendo como lote de produccion el total
de unidades producidas en la misma planta y en el mismo lapso de
tiempo, aunque las maquinas empacadoras que se utilicen sean
diferentes.

. Cuando el empaque utilizado no corresponda a las especificaciones

establecidas o con los artes definidos por EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES), la totalidad del lote de producto que se viere
afectado sera rechazado y EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES)
debera recoger y reponer la cantidad de producto afectado. Esta
reposicion debera realizarse dentro de un plazo de cinco (5) dias
calendarios contados a partir de la fecha en que la desviacion de calidad
se notifique a la punta vendedora. En este caso, independientemente de la
obligacion de reponer el producto, se hara un descuento equivalente al 5%
del valor de las unidades afectadas.

. La expedicion de certificados de calidad incompletos, sin el lleno de todos

los requisitos e informacion exigida, la entrega de productos que no
cuenten con el certificado de calidad expedido previamente a la fecha de
inicio de la distribucion, o aquellos en que se presenten inconsistencias
entre la cantidad declarada como producida en el certificado de calidad
con relacion a la cantidad distribuida a punto, de acuerdo con las actas de
entrega, sera objeto de aplicar un descuento del 5% sobre el valor total del
lote afectado. Bajo ninguna circunstancia se admiten correcciones sobre
los certificados de calidad expedidos inicialmente.
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4.2.2. Causales de descuentos y rechazos por calidad de los servicios
logisticos.

Son situaciones que generan descuentos o rechazos, segun sea el caso, por
calidad de los servicios de almacenamiento, transporte y distribucion contratada:

a. El uso de bodegas o lugares de almacenamiento que no hayan sido
informados al COMITENTE COMPRADOR previamente al inicio de las
operaciones o que su cambio no haya sido aprobado por el Comitente
Comprador.

b. La falta de conservacion de las condiciones sanitarias y operativas que
dieron lugar a la obtencién del concepto sanitario favorable para una o
mas bodegas de almacenamiento, transbordo o “Cross Docking”.

En estos casos, se aplicara un descuento del 5% sobre el valor total de los
productos distribuidos mediante la utilizacion de la(s) bodega(s) usadas sin
cumplir con los dos requisitos anteriores. Si la bodega usada de esta forma
carece de concepto sanitario favorable, todo el producto distribuido a través de
ella sera rechazado y por tanto, debera ser recogido y reemplazado por EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES). Esta reposicion debera realizarse dentro de
un plazo de cinco (5) dias calendario contados a partir de la fecha en que la
desviacién de calidad se notifique a la punta vendedora.

c. El uso de vehiculos de transporte que no cumplan con la normatividad
sanitaria contenida en el Decreto 3075 de 1997 y en la Resolucion 2674
de 2013 Expedida por el Ministerio de Salud y Proteccion Social o, el
transporte del alimento junto con sustancias peligrosas que puedan
provocar la contaminacion del producto generara un rechazo del producto
transportado en tales condiciones, el cual debera ser repuesto por
producto diferente al entregado inicialmente, sobre cuyo valor se generara
un descuento del 5%. Esta reposicion debera realizarse dentro de un plazo
de cinco (5) dias calendario contados a partir de la fecha en que la
desviacién de calidad se notifique a la punta vendedora.

d. La falta de conservacion de la trazabilidad del producto, evidenciado por la
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entrega a punto de lotes de producto no relacionados en las actas de
entrega o diferentes a los mencionados en ellas generara un descuento
equivalente al 10% del valor de las unidades entregadas sin conservar la

trazabilidad.
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5. Procedimientos
para establecer
descuentos

5.1.

Procedimiento para aplicar descuentos.

Una vez determinada la existencia de una presunta irregularidad en cantidad,
oportunidad o calidad, segun las situaciones descritas, susceptible de aplicar un
descuento, de acuerdo con lo establecido en el numeral 4 de la presente ficha
técnica, se procedera aplicando el siguiente procedimiento:

5.2.

a.

El COMITENTE COMPRADOR pondra al COMISIONISTA
COMPRADOR en conocimiento de la situacion y de la tasacion,
remitiendo la prueba correspondiente a la existencia de la presunta
irregularidad correspondiente.

El COMISIONISTA COMPRADOR, a mas tardar el dia habil siguiente,
notificara del incumplimiento al COMISIONISTA VENDEDOR vy al
COMITENTE VENDEDOR e informard a la Bolsa, la situacion
evidenciada.

Dentro de los 3 dias habiles siguientes a la notificacion hecha a la
punta vendedora, esta procedera a presentar sus descargos Yy
explicaciones.

Cuando estos descargos controviertan analisis de laboratorio
ordenados o aportados por el COMITENTE COMPRADOR, los
descargos deberan sustentarse en pruebas de laboratorio realizadas a
través del Departamento Técnico de la Bolsa Mercantil de Colombia,
en cumplimiento de lo establecido por el reglamento de esta entidad.
En este caso, el plazo de 3 dias habiles sera contado a partir de la
fecha en que el Departamento Técnico de la BMC emita su concepto.
Si surtido el anterior procedimiento, LA PUNTA VENDEDORA no
desvirtla la existencia de las situaciones irregulares objeto del tramite,
o lo hace por fuera del término establecido para hacerlo, el
COMITENTE COMPRADOR procedera a aplicar los descuentos,
deduciendo su monto directamente de las sumas que adeude a la
PUNTA VENDEDORA sobre la operacion correspondiente.

Cuando EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) incurra en
inconsistencias de manera repetitiva, ya sea que conlleven o no el rechazo
del producto, o la aplicacion de descuentos por Calidad, cantidad u
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Oportunidad, cuando incurra en el incumplimiento de la obligacion de
recoger o reponer producto rechazado o incumpla con otras condiciones
de la negociacion que a juicio del COMITENTE COMPRADOR afecten
gravemente la ejecucion del programa, el COMITENTE COMPRADOR
podra proceder a declarar la ocurrencia de un incumplimiento total o
parcial de la operacién e imponer descuentos para conminar al Comitente
Vendedor a cumplir con las condiciones de la negociacion.

Sin perjuicio de lo anterior, el COMITENTE COMPRADOR podra reclamar
el pago de las indemnizaciones por los perjuicios causados con los
incumplimientos (parciales o totales) y declarar la ocurrencia de siniestros
y el pago de los amparos con cargo a las garantias adicionales otorgadas
a su favor por el Comitente Vendedor.

Para los efectos de esta condicion de la negociacion, se entendera que
EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) incurre en inconsistencias de
manera repetitiva cuando se presenten mas de tres (3) inconsistencias, las
cuales deben ser reportadas a la BMC, en relacion con una o varias
condiciones de la negociacion.

Con el objeto de conminar al COMITENTE VENDEDOR para que cumpla
con las condiciones de la negociaciéon el COMITENTE COMPRADOR
podra establecer descuentos y multas, los cuales se calcularan y
liquidaran de manera diaria y sucesiva, equivalentes hasta por el 0.1% del
valor total de la negociacion y hasta que se verifiqgue su cabal
cumplimiento. Estos descuentos mas las multas no podran superar el 10%
del valor de la negociacion y se aplicaran sin perjuicio de los descuentos
antes mencionados y las demas sanciones a que haya lugar establecidas
en este documento o las establecidas por la BMC y la CC Mercantil.

Para la imposicion de descuentos y multas por el cumplimiento imperfecto
o por el incumplimiento en la calidad, oportunidad, cantidad o en la
ejecucion de cualquiera de las demas obligaciones y condiciones de
negociacion establecidas en la presente Ficha Técnica y en los
documentos de la negociaciébn o en los demas documentos emitidos
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dentro de ésta, se surtira el siguiente procedimiento:

1) El supervisor o interventor designado por el COMITENTE
COMPRADOR solicitara4 por escrito enviado al representante legal de la
Sociedad Comisionista Compradora la notificacion a la Sociedad
Comisionista Vendedora y a la BMC, la declaracion del incumplimiento del
(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) de una o varias condiciones de la
negociacion e informando el plazo perentorio que tendra EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) para una de las siguientes
posibilidades, a) Subsanar el incumplimiento, o b) Rendir las respectivas
explicaciones cuando considere que dicho incumplimiento se encuentra
debidamente justificado y que no obedece a causas imputables al
COMITENTE VENDEDOR, segun lo dispuesto en el numeral subsiguiente.

2) EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) a través de la Sociedad
Comisionista de Bolsa Vendedora procedera a subsanar el incumplimiento
dentro del término otorgado por el COMITENTE COMPRADOR a traves
del supervisor. En el evento en que EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) a través de la Sociedad Comisionista de Bolsa
Vendedora considere que existieron causas ajenas a su voluntad que
determinaron que incurriera en dicho incumplimiento, dentro de los 5 dias
hébiles siguientes al recibo de la comunicacion mencionada en el numeral
anterior, podréa proceder a explicar al supervisor o interventor las razones
de su incumplimiento, aportando las pruebas pertinentes, a efectos de
solicitar que no se le imponga descuento o multa alguno.

3) Si EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) no subsana el
incumplimiento dentro del término otorgado por el COMITENTE
COMPRADOR para el efecto, o no expresa las razones y aporta las
pruebas adecuadas para justificar el mencionado incumplimiento conforme
con lo previsto en el numeral anterior, el COMITENTE COMPRADOR
mediante acto administrativo impondra una multa a cargo DEL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES), hasta por el valor previsto en esta ficha
técnica y descontara el monto del mismo de los saldos insolutos o de la
factura del mes siguiente a la fecha que senale el COMITENTE
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COMPRADOR en el mencionado escrito. Sin perjuicio de lo anterior, si el
COMITENTE COMPRADOR Ilo estima conveniente, podra conceder un
plazo adicional para subsanar tal incumplimiento.

4) Una vez impuesta la multa, y en el evento en que EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) no subsane el incumplimiento dentro del
plazo otorgado por el COMITENTE COMPRADOR para ello, se causaran
las demas sanciones reguladas por ley. Podran aplicarse multas sucesivas
hasta el momento en el cual EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES)
subsane la situacién de incumplimiento o hasta que la sumatoria de las
mismas alcancen un tope del 10% del valor de la negociacion.

En el evento en que el incumplimiento, sea total o parcial, continle y
ponga en riesgo la ejecuciéon normal de la operacion, el COMITENTE
COMPRADOR esta facultado para solicitar que se declare el
incumplimiento definitivo, caso en el cual, el COMITENTE COMPRADOR
procederd a poner en conocimiento de la Sociedad Comisionista
Compradora y de la Bolsa Mercantil de Colombia — BMC tal situacion, con
el propésito de que la BMC EXCHANGE Ilo declare, examine el
incumplimiento y adopte las medidas necesarias para dirimir la
controversia de conformidad con sus reglamentos y de ser el caso,
notifigue el incumplimiento a la Camara de Compensacion de la Bolsa
Mercantil de Colombia —CC Mercantil- para la reposicidon y/o continuidad
del suministro del producto o servicio bajo las condiciones de la
negociacion.
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6. Procedimient
0 y sitios de
entrega

EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera(n) entregar los productos en
los sitios establecidos en el FT1.

Toda la informacion técnica con respecto al proceso logistico esta descrito en las
ficha FT-05, FT-06 y FT-07, las cuales deben ser cumplidas por EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES).

La entrega de los productos se realizard segun las cantidades y numero de
beneficiarios indicados en el anexo FT-1 para cada uno de los ciclos.

Para la modificacion de la ubicacion de puntos de entrega existentes se efectuara
con base en las distancias establecidas en el reglamento de la BMC.

Plazo de entrega:

Dentro de los Cinco (5) dias calendario posteriores a la rueda de negocios,
EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera presentar para la aprobacion
del Comitente Comprador, a través de la Sociedad Comisionista Vendedora, el
cronograma completo ajustado de entregas de la LECHE ENTERA LIQUIDA
UAT — UHT LARGA VIDA FORTIFICADA. EIl cronograma debe cubrir los ciclos
contratados, cada uno con dos entregas iguales entre si.

Este cronograma debe establecerse para cada uno de los puntos de entrega
contemplados en el anexo FT-01. Para ello deben tener en cuenta que los
tiempos de los ciclos son los establecidos en el numeral 1.4. del presente
documento.

Cada una de las entregas debera contener el 50% del producto requerido para el
ciclo respectivo por cada punto y, no podran realizarse dos entregas al mismo
punto en lapsos menores a 15 dias calendario. No obstante esta obligacion, el
Comitente Vendedor y el responsable del punto de entrega podran acordar un
plazo menor entre las entregas de un determinado ciclo.

Este cronograma debe presentarse al Comitente Comprador con rangos por
semana, para su aprobacion, debe contener la totalidad de los puntos y los cinco
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ciclos. Una vez aprobado por el Comitente Comprador sera de obligatorio
cumplimiento para EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES).

EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera poner a disposicién en cada
punto la LECHE ENTERA LIQUIDA UAT - UHT LARGA VIDA FORTIFICADA,
con una diferencia de entre 25 y 30 dias calendario entre dos ciclos. Por efectos
de disponibilidad de espacio de almacenamiento en los puntos de entrega, no se
admite iniciar el segundo ciclo antes de haber transcurrido 25 dias calendario
contados a partir de la fecha de la primera entrega del primer ciclo, ni después de
30 dias de esta misma y asi sucesivamente.

La entrega de los productos se realizara en cada uno de los puntos definidos en
el anexo FT-01, para lo cual el COMITENTE VENDEDOR deberéa realizar la
coordinacion necesaria con la respectiva Alcaldia Municipal para evitar las
entregas fallidas por cualquier causa.

Los productos seran puestos a disposicion de los puntos de entrega, conforme a
lo establecido en el cronograma de entregas aprobado. El producto se dara por
recibido a satisfaccion por parte del Comitente Comprador dentro de los 30 dias
calendarios posteriores a la puesta a disposicion de los productos por parte de
los Comitentes Vendedores en los puntos de distribucion, siempre y cuando no
se realice ningun requerimiento al respecto por parte del Comitente Comprador.
El Comisionista Comprador informara a la BMC y a la CC Mercantil de las
entregas mensuales recibidas por el Comitente vendedor a satisfaccion.

Una vez se de por recibido el producto, es decir, después de los 30 dias
calendarios de la puesta a disposicion de la leche en los puntos de atencién, de
conformidad con el articulo 3.2.1.8 de la Circular Unica de Bolsa, el plazo maximo
para informar a la Bolsa acerca de desviaciones de calidad o inconsistencias sera
de diez (10) dias calendario contados a partir de la fecha en que se detecto la
desviacion de calidad o se presento la inconsistencia.

Cuando se presenten reclamaciones por calidad del producto, tales como
filtraciones en los empaques primarios, producto en mal estado o contaminado
por filtraciones o, bolsas infladas, el (los) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) se

Pagina 20 de 39




Y

BIENESTAR
FAMILIAR

FICHA TECNICA PARA REALIZAR ESTUDIO DE MERCADO (FTM) ?‘3
CONVENIO ICBF - MADR v
LECHE PARA LA PAZ

obliga a realizar el cambio de los productos afectados, dentro de los 5 dias
calendario posteriores al aviso dado a la punta vendedora siempre y cuando se
de aviso de tal hecho, dentro de los 40 dias calendario siguientes a la entrega del
producto al punto. Este plazo de 5 (cinco) dias calendario se aplica para hacer la
reposicion de los productos que resulten rechazados por cualquiera de las
causas establecidas en el numeral 4 de esta ficha técnica, los cuales deberan
entregarse de la misma forma en que se haya entregado el producto objeto de
cambio.

La modificacion a los cronogramas de entrega, podra ser considerada por el
Comitente Comprador, teniendo en cuenta razones previamente justificadas,
presentadas por EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES), para lo cual bastara
la comunicacion escrita del Comitente Comprador, sobre la ACEPTACION. Los
Comisionistas Compradores informaran a la BMC de la modificacion de los
cronogramas.

7. Formade pago

Para que se genere la obligacién de pagar se requiere el cumplimiento de los
siguientes requisitos:

a. El (los) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debe(n) presentar una factura
Unica para cada ciclo y por operacion, en la que se refleje el cobro de la
totalidad de los productos entregados en el ciclo respectivo.

b. La Factura comercial debe cumplir plenamente los requisitos establecidos
por la normatividad legal.

c. Comprobacioén de las entregas anexando las actas de entrega originales,
firmadas y fechadas por los responsables de los puntos de entrega,
debidamente validadas por parte del Comisionista Comprador, a la factura
respectiva. Estas deben presentarse para cada operacion, organizadas
por punto, municipio y Departamento.

d. Copia de las actas de entrega en formato electronico, conservando el
mismo orden establecido para las actas de entrega en documento fisico.

e. Certificacion expedida por el Revisor Fiscal acreditando el pago de los
aportes parafiscales y a la seguridad social correspondiente al periodo de
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causacion durante el cual se realizaron las entregas, de las personas
directamente relacionadas con la entrega y distribucion del producto, 6
Contador Publico cuando el Mandante Vendedor no requiera Revisor
Fiscal

f. Archivo magnetico, en el cual esté el FT1 completo, y por punto debe estar
la fecha de entrega, el numero del acta correspondiente y los lotes de
leche entregados, cada uno de ellos con la respectiva cantidad entregada,
de acuerdo con lo especificado en el formato técnico FT-20. El orden de
presentacion de esta informacién debe ser el mismo con que se presentan
las actas de entrega.

g. Certificaciones de calidad de los lotes entregados.

En el evento en el cual el supervisor, el interventor o el comitente comprador
verifiquen inconsistencias en la ejecuciéon, procedera a través de la sociedad
comisionista miembro de la Bolsa que actie por su cuenta, a poner en
conocimiento de la Bolsa tal situacion con el propdsito de que la misma la
examine y adopte las medidas necesarias para dirimir la controversia de
conformidad con sus reglamentos y, de ser el caso, notifique del incumplimiento
al organismo encargado de la compensacion y liquidacion de las operaciones
celebradas en el Mercado de Compras Publicas (MCP) , sin que dicha solicitud
tenga por efecto declarar incumplida la operacion. No obstante lo anterior, podran
ajustarse las sumas que deban pagarse en virtud de la operacion siempre que las
mismas no hayan sido pagadas en su totalidad y se solicite como maximo, treinta
(30) dias habiles después de la fecha de entrega.

En todo caso, se podran modificar los plazos pactados cuando se modifiquen las
fechas de entrega de conformidad con los mecanismos dispuestos por la Bolsa
para tal efecto.

El COMITENTE COMPRADOR pagara al Comitente vendedor a través de la
Camara de Compensacion de la Bolsa Mercantil de Colombia CC Mercantil asi:

La obligacion de pago de los productos y/o servicios descritos en el numeral 1 sera
dentro de los cuarenta y cinco (45) dias habiles siguientes a la entrega y recibo a
satisfaccion del producto. Dentro de los treinta (30) dias contados a partir de la
entrega de producto se realizara la verificacién de los requisitos para la aceptacion
de la factura, la cual una vez aceptada se pagara dentro de los 15 dias habiles
siguientes a la aceptacion de la misma.
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Pago de Asiento en Céamara de Compensacion: EI COMITENTE
COMPRADOR pagara al COMISIONISTA COMPRADOR por concepto de
Asiento en Camara de Compensacion, sobre el valor total de las operaciones que
se celebren, en la cuenta definida por el COMISIONISTA COMPRADOR, para lo
cual debe entregar al supervisor de la negociacion la certificacibn bancaria
respectiva. EI COMITENTE COMPRADOR girara los recursos contemplados en
este numeral, a la entrega de la factura emitida por el comisionista, con la
aprobacion del supervisor del contrato en el area financiera DEL COMITENTE
COMPRADOR, término dentro del cual el comitente comprador adelantara los
tramites correspodiente al PAC.

Pago Registro en Bolsa: EL COMITENTE COMPRADOR pagara al
COMISIONISTA COMPRADOR por concepto de Registro en Bolsa, sobre el
valor total de las operaciones que se celebren, en la cuenta definida por el
COMISIONISTA COMPRADOR, para lo cual debe entregar al supervisor del
contrato la certificacion bancaria respectiva. EL COMITENTE COMPRADOR
girara los recursos contemplados en este numeral a la entrega de la factura
emitida por el comisionista, con la aprobacién del supervisor del contrato en el
area financiera DEL COMITENTE COMPRADOR, término dentro del cual el
comitente comprador adelantar& los tramites correspodiente al PAC.

Pago _de Garantias: EL COMITENTE COMPRADOR girara a la Camara de
Compensacion de la Bolsa Mercantil de Colombia — CC Mercantil, el valor por
concepto de Garantias, cuyo monto sera estimado por dicha Camara, conforme a
la volatilidad de los precios de los productos en el mercado. Este valor sera
informado por el supervisor del contrato al area financiera DEL COMITENTE
COMPRADOR para su correspondiente desembolso indicando el numero de
cuenta en el cual debe ser abonado, anexando la certificacion bancaria
respectiva. Del total abonado en esta cuenta se iran haciendo pagos
proporcionales a los proveedores previa autorizacion e instrucciones dadas por
parte del COMITENTE COMPRADOR a la CC Mercantil.

Pago _al Comitente Vendedor: EL COMITENTE COMPRADOR realizara los
pagos a través de la Camara de Compensacién de la Bolsa Mercantil de
Colombia — CC Mercantil, tomando en cuenta la facturacion presentada por la
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sociedad comisionista vendedora por cuenta de EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) a la sociedad comisionista compradora, segun los productos
efectivamente entregados a su destino final, quien a su vez presentara la
respectiva certificacion de cumplimiento al supervisor de la negociacion por parte
del EL COMITENTE COMPRADOR. Asi mismo el supervisor o interventor debe
radicar en el area financiera de su entidad la certificacion de cumplimiento y los
originales de las facturas expedidas por EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES). Se debe tener en cuenta en el pago a los comitentes
vendedores, que una parte se hara con cargo a los recursos de la garantia
constituida en la CC Mercantil previa autorizacion por parte del supervisor de EL
COMITENTE COMPRADOR vy otra la pagard directamente EL COMITENTE
COMPRADOR, a través de la CC Mercantil.

PARAGRAFO.- El pago se realizara dentro de los quince (15) dias habiles
siguientes al recibido a satisfaccion por parte del supervisor, de las facturas y sus
respectivos soportes, deben ser originales y completamente diligenciados, con
firmas de los responsables que estan inscritos en las FT. con el lleno de los
requisitos exigidos en la presente ficha técnica, término en el que el comitente
comprador adelantara los tramites correspondientes al PAC. EL COMISIONISTA
COMPRADOR y/o COMITENTE COMPRADOR informaran a la Bolsa Mercantil
de Colombia — CC Mercantil de las entregas recibidas a satisfaccion en el plazo
de 30 dias habiles contados a partir de la fecha de entrega al supervisor, de las
facturas con todos sus soportes. De no informar novedades sobre las entregas,
se entendera que todo el producto fue recibido a satisfaccion. EIl COMITENTE
COMPRADOR girar4d a la Camara de Compensacion de la Bolsa Mercantil de
Colombia — CC Mercantil, el valor neto de los pagos autorizados, teniendo como
tal valor neto el de las facturas una vez descontadas las retenciones, descuentos
tributarios y los descuentos por calidad, oportunidad y cantidad a que haya lugar
de acuerdo con lo establecido en la presente ficha técnica, para lo cual el
COMISIONISTA COMPRADOR informara a EL COMITENTE COMPRADOR el
numero de cuenta y anexara la correspondiente certificacion bancaria.

8. Obligaciones
durante la
ejecucion

OBLIGACIONES DURANTE LA EJECUCION:

Las siguientes obligaciones corresponden al comitente vendedor en las
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operaciones celebradas para el servicio de suministro de la Leche Entera Liquida
UAT - UHT larga vida fortificada a prestar en los puntos de entrega definidos en la

FT-01.

De conformidad con el articulo 1630 del Cddigo Civil, EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) dara(n) cumplimiento a las obligaciones, sin perjuicio de las
obligaciones y responsabilidad que le asisten al comisionista vendedor como
principal obligado de la relacién contractual.

GENERALES

1.

Prestar el servicio de suministro y distribuciéon de LECHE ENTERA
LIQUIDA UAT - UHT LARGA VIDA FORTIFICADA en los municipios,
direcciones y cantidades estipuladas en el anexo FT-01.

Cumplir con las responsabilidades, bajo la coordinacion y control del
Interventor y/o Supervisor.

Garantizar la infraestructura y la capacidad logistica y humana necesaria
para la ejecucion de la negociacion.

Garantizar la disponibilidad del producto en los puntos definidos por el
Comitente Comprador, dentro de los rangos de fechas establecidos
para cada ciclo.

Designar y facultar debidamente a un (1) representante como interlocutor
Unico valido ante el Comitente Comprador y comunicar la designacion al
supervisor y/o interventor del contrato, dentro de los dos (2) dias
siguientes al cierre de la negociacion.

Asistir y participar en las reuniones convocadas por la supervision y/o
interventor.

DE PERSONAL

7. Prestar el servicio de fabricacién, almacenamiento, transporte y
distribucion descrito en el Objeto de la presente Ficha técnica,
cumpliendo con todos los requisitos de la legislacion laboral vigente.
Es claro que el personal que atendera la operacion esta a cargo
DEL (LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) y/o de sus
contratistas y que no existe por tanto relacion de subordinacion
alguna con el Comitente Comprador por lo que no hay ningun tipo
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de relacion contractual o laboral entre el COMITENTE
COMPRADOR Yy este personal.

8. Presentar certificacion de los exadmenes exigidos para el recurso
humano que interviene en el proceso de fabricacion y distribucion, de
acuerdo con lo establecido en el capitulo Il del Decreto 3075 de
1.997, asi como una relacion del personal encargado de la
produccion. Esta documentacion deberd ser aportada durante la
reunion de iniciacion de ejecucion de la respectiva operacion y su
aporte quedara consignado en la respectiva acta de iniciacion. El
comitente vendedor se obliga a actualizar dicha informacion de
acuerdo con la rotacion o ingreso del personal.

9. Presentar carnés de manipulacion que los acredite como
manipuladores de alimentos, expedido por la autoridad sanitaria
competente, para todo el personal que participe en la fabricacion,
almacenamiento, transporte y distribucion de la leche cuyo suministro
y distribucion se contrata. Esta documentacion debera ser aportada
durante la reunion de iniciacion de ejecucion de la respectiva
operacion y su aporte quedara consignado en la respectiva acta de
iniciacion. El comitente vendedor se obliga a actualizar dicha
informacion de acuerdo con la rotacién o ingreso del personal.

DE PRODUCTO

10. Garantizar que el producto contenga en el rotulado las fechas de
fabricacion, vencimiento y nimero de lote en forma visible, legible e
imborrable, expresadas de acuerdo con las disposiciones de la
Resolucion 5109 de 2005.

11. Utilizar en los empaques primario y terciario de la leche el disefio que
para tal efecto le indique el Comitente Comprador, cumpliendo con lo
establecido en el Anexo Técnico, “Rotulado Informacion Institucional
y Nutricional” FT-04.

12. Garantizar el cumplimiento de todas las especificaciones y el aporte
nutricional establecido para la LECHE ENTERA LIQUIDA UAT — UHT
LARGA VIDA FORTIFICADA segun la FT-02.

13. Utilizar pre-mezcla balanceada de los micronutrientes (hierro y zinc en
forma aminoquelada y &cido folico) para la fortificacion de la LECHE
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14.

15.

ENTERA LIQUIDA UAT - UHT LARGA VIDA FORTIFICADA que
permita garantizar con una sola operacion de adicion la fortificacion en
las cantidades establecidas.

Incluir dentro de los andlisis de rutina, para cada uno de los lotes, la
prueba de Esterilidad Comercial y determinacion de antibiético de
acuerdo con el Decreto N0.616 de 2006, la Resolucion 2310 de 1986
del Ministerio de Salud, vigente actualmente y remitir al COMITENTE
COMPRADOR, Interventoria o Supervision del Contrato, los
certificados de calidad, donde se verifiquen las pruebas que se estan
realizando. Ningun lote podra ser entregado sin haber cumplido
totalmente con la metodologia de esterilidad comercial establecida
en la normatividad vigente y en la NTC 4433.

Realizar para la leche, los siguientes andlisis de laboratorio sobre los
lotes de produccion destinados al respectivo ciclo de atencion que
determine libremente el COMITENTE COMPRADOR:

Densidad

Acidez como acido lactico

pH

Extracto seco no graso

Zinc

Hierro

Calcio

Acido félico

Proteinas

Grasas

Carbohidratos

Aflatoxinas M1y M2

Contaminantes organofosforados y organoclorados
Cloruros

Adulterantes

Conservantes

Neutralizantes

Metales pesados (Cadmio, Plomo, Cobre, Arsénico y
Mercurio)

e Indice crioscépico

Estos analisis deberan ser realizados en las siguientes cantidades:
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16.

17.

18.

MACROL1: EL COMITENTE COMPRADOR solicitara la realizacion de
los anteriores analisis completos sobre tres (3) lotes de produccion en
cada ciclo.

MACRO 2: EL COMITENTE COMPRADOR solicitara la realizacién de
los anteriores andlisis completos sobre dos (2) lotes de produccién en
cada ciclo.

MACRO 3: EL COMITENTE COMPRADOR solicitara la realizacion de
los anteriores analisis completos sobre tres (3) lotes de produccion en
cada ciclo.

Los resultados deben ser presentados al COMITENTE COMPRADOR
y a la Supervision del Contrato dentro de los 15 dias calendarios
siguientes a la fecha en que el COMITENTE COMPRADOR solicite la
realizacion de tales pruebas de laboratorio. Estos analisis deberan ser
realizados por laboratorio(s) externo(s) con licencia de funcionamiento
y concepto favorable expedido por la autoridad competente, inscritos
en la red de laboratorios y con las metodologias validadas para la
realizacion de los andlisis requeridos.
Exigir para todos y cada uno de los lotes de material de empaque primario
gue se utilicen en desarrollo de la operacion, las certificaciones de calidad
expedidas por el fabricante acerca del cumplimiento de las especificaciones
de permeabilidad al oxigeno y transmisibilidad de luz, de acuerdo con lo
establecido en el articulo 45 del Decreto 616 de 2006. Copia de estas
certificaciones deben ser enteregadas al COMITENTE COMPRADOR
dentro de los 15 dias siguientes al ingreso del material de empaque a la
planta. Estos certificados ser expedidos por el fabricante del material de
empaque de acuerdo con lo establecido en el numeral 4 de la FT-03.
Reemplazar los productos en mal estado y/o con filtraciones,
manteniendo las especificaciones técnicas establecidas. Este remplazo
debera realizarse en los sitios y las cantidades requeridas, de acuerdo con
las reclamaciones de los puntos o0 novedades detectadas en los mismos.
Recoger y reemplazar los productos que sean objeto de rechazo por parte
del COMITENTE COMPRADOR en aplicacion de lo establecido en la
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presente ficha técnica.

19. Garantizar durante el almacenamiento, transporte y distribucion de la
LECHE ENTERA LIQUIDA UAT — UHT LARGA VIDA FORTIFICADA, las
condiciones higiénico-sanitarias para que el producto conserve su calidad
sin alteracion alguna.

20.Acatar o responder, en forma clara y oportuna, a las indicaciones o
requerimientos, realizados por EL COMITENTE COMPRADOR, maximo a
los cinco (5) dias habiles, corridos a partir del momento de remitida la
solicitud, las cuales podran ser informadas a través de los medios de
comunicacion utilizados por el COMITENTE COMPRADOR (oficios escritos,
correos electrénicos, comités técnicos). No se tendrdn en cuenta las
repuestas recibidas con posterioridad al plazo establecido.

CALIDAD DE LA LECHE

21.Cumplir con los requisitos establecidos en las normas de calidad vigentes

para la leche.

22.Permitir al Comitente Comprador, realizar seguimiento al producto lacteo

desde la produccion, almacenamiento, distribucién y entrega.

23.Hacer entrega al COMITENTE COMPRADOR o0 a quien éste delegue,

durante la reunion de inicio de la operacion, la programacion de produccion
de la LECHE ENTERA LIQUIDA UAT - UHT LARGA VIDA FORTIFICADA
para los cinco ciclos de atencion contratados. De la entrega de esta, dejara
constancia en la respectiva acta de inicio.

24. Reportar semanalmente a la supervision o a quien delegue el Comitente
Comprador, las cantidades de producto lacteo producidas en el marco de la
negociacion, con identificacion de los ndmeros de lotes y cantidad de
producto fabricada por cada lote. ElI Comitente Vendedor se obliga a
entregar semanalmente a la supervision por cada lote producido, un
certificado de calidad del producto, en donde se verifique el cumplimiento
de las especificaciones de calidad contenidas en las Fichas Técnicas. Este
certificado debera ser entregado una vez se realice la produccion y la
liberacidbn respectiva una vez superada la prueba de esterilidad
comercial. Ilgualmente, en cada punto de entrega debera entregarse una
copia del certificado de calidad de cada lote que le sea entregado.
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OPERACION LOGISTICA

25. Establecer y ejecutar un plan de coordinacion con los responsables de los
puntos de entrega, para acordar las fechas de entrega, alistamiento de las
areas de almacenamiento y disminuir al minimo la ocurrencia de entregas
fallidas. El plan debe permitir evidenciar las gestiones previas realizadas por
EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) para realizar tal coordinacion.

26.Cuando a pesar de la coordinacion realizada, si al momento de la entrega
en un punto no existen las condiciones para ejecutarla, cualquiera que fuere
la razon, EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera comunicarlo de
forma inmediata al COMITENTE COMPRADOR para que realice las
gestiones necesarias para subsanar los inconvenientes que lleguen a
presentarse.

27.En caso de ocurrencia de una entrega fallida que no pueda ser solucionada
por parte del COMITENTE COMPRADOR dentro de las cuatro horas habiles
siguientes al aviso dado por EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES),
éste (estos) deberan dejar constancia de tal situacion ante las autoridades
administrativas o policivas del municipio, en la que conste la presencia del
medio de transporte en el sitio, la carga transportada, el nUmero de acta
relacionada con la entrega fallida y la identificacion de las causas de
ocurrencia de la situacion evidenciada.

28.Para los casos en que una entrega no pueda realizarse por cambio de la
persona responsable del recibo de la leche en el punto, por ausencia de
dicha persona, o por cambio de direccion del punto, EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera(n) informar tal situacion de
inmediato al COMITENTE COMPRADOR con el fin de que pueda, dentro
de las siguientes cuatro horas habiles o antes de ser posible, verificar la
informacién del nuevo responsable y la aprobacion de la entrega, sin que
la realizacion de algun cambio signifigue ningun costo adicional para el
comitente comprador. De este cruce de informaciébn EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera(n) conservar evidencia para
sustentacion posterior de posibles inconsistencias.

29. Suscribir las actas de entrega conjuntamente con los responsables de los
puntos registrando en el momento la fecha y hora de recibo, y permitir al
responsable del punto escribir en la seccion de Observaciones cualquier
anotacion que requiera hacer sobre las condiciones de la entrega que se
esta realizando.

30. Garantizar que en todos los ejemplares, originales y copias de las actas de
entrega queden consignadas los datos completos de la entrega, firmas y
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observaciones.

31.Las actas de entrega deben contener discriminadas las cantidades, por cada
lote de produccion entregado, con la respectiva fecha de vencimiento. El
material del papel del acta de entrega debe ser auto-copiante o papel
quimico, en original y dos copias: el original para ser escaneado y anexado
a la factura unica del ciclo correspondiente, la primera copia para el archivo
del COMITENTE VENDEDOR Yy la segunda copia para que quede en poder
del responsable del punto.

32.Se debe garantizar que una copia del acta repose en el punto de entrega,
asi mismo, finalizado el ciclo de entrega, EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) debera(n) entregar en medio magnético (escaneadas) las
actas de entrega suscritas con cada responsable del punto al COMITENTE
COMPRADOR.

33.Reportar mediante informe inmediato y consolidado mensualmente al
COMITENTE COMPRADOR las novedades sobre almacenamiento
encontradas en los puntos, en medio impreso y magnético.

34.Entregar al COMITENTE COMPRADOR, a mas tardar el primer dia habil de
cada semana, un informe sobre la ejecucidon de la semana inmediatamente
anterior, indicando el avance y novedades presentadas en tal semana. Se
deben incluir las novedades que pudieron haber afectado la ejecucion de las
entregas dentro de la respectiva semana del ciclo.

35. Entregar al Comitente Comprador un informe por cada ciclo de entregas, al
finalizar cada uno de tales ciclos, el cual debera incluir la cantidad de leche
entregada por punto de entrega y la demas informacion que de acuerdo con
las instrucciones del Comitente Comprador indique, relacionada con la
ejecucion de la negociacion.

36. Asumir los costos del transporte fluvial, maritimo, aéreo u otro en caso de
ser necesario, ante la imposibilidad de acceso terrestre al sitio de entrega de
la LECHE ENTERA LIQUIDA UAT - UHT LARGA VIDA FORTIFICADA o
todos los que se originen en la aplicacion del plan de contingencia.

37.Sera responsabilidad de EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES)
garantizar la reposiciébn del producto ante eventuales requerimientos o
exigencias de la operacion, caso en el cual, todos los costos asociados a tal
redistribucion  serdn  cubiertos  por EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES).
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38.Responder por la trazabilidad de todos los productos entregados. Dicha
trazabilidad debe registrarse en el sistema logistico de EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) y se debe tener acceso las 24 horas via
WEB por parte del Comitente Comprador, el supervisor o quienes estos
deleguen. La trazabilidad contenida en el sistema de informacion debe ser
consistente con la distribucion fisica, con la evidenciada en las actas de
entrega y la informacién contenida en los certificados de calidad.

39.Contar con un sistema seguimiento a las entregas a nivel nacional, por
medio de monitoreo satelital para transportes masivos y semi-masivos,
estableciendo puntos de control que permitan contar con informacion
sobre status de las entregas y visibilidad de la operacion en tiempo real
por medio del sistema logistico via WEB.

40.Permitir que el personal del comitente comprador, a cargo de esta
operacion, efectie visitas a las instalaciones cuando lo considere
conveniente, para verificar el estado de los productos y el cumplimiento de
las obligaciones a cargo de EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES).

41.Cumplir con los aspectos definidos en las fichas FT-5, FT-6 y FT-07-
Descripcién Operativa, documento este ultimo en el cual se hace la
explicacion de la operacion logistica.

42.Presentar la documentacion solicitada en el FT-07- Descripcién Operativa,
dentro de los ocho (8) dias habiles siguientes al cierre de la rueda de
negocio.

43.Presentar un Plan de Distribucién y un cronograma de su ejecucion que
incluya ademas de la informacién suministrada por el Comitente Comprador
en el anexo FT-01, la periodicidad de entregas. Este plan se debera
presentar dentro de los cinco(5) dias habiles siguientes al cierre de la rueda
de negocio y debe incluir:

a. Descripcion completa de las caracteristicas de los medios de
transporte que utilizara para el servicio (tipo, clase, capacidad de
carga, tipo de carroceria, dotacion de aislamiento térmico, etc.).

b. La logistica que utilizara para su cumplimiento y los municipios en
los que localizard las bodegas, la direccion, teléfonos, los
responsables y suplentes de cada bodega. Adicionalmente debera
informar que Departamentos y cuantos beneficiarios atendera
desde cada bodega.
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c. Las fechas estimadas de entrega a cada punto.
d. El plan de comunicaciones que mantendra con los responsables de
los puntos con el fin de coordinar las entregas.

44. Adoptar el Plan para la atencion de contingencias. Para ello debe tener en
cuenta las condiciones de accesibilidad a los puntos de entrega y las
capacidades de almacenamiento y distribucién. Describir las caracteristicas
de los medios de transporte y logistica que utilizara para su cumplimiento.
Asi como, incluir todos los aspectos (plantas alternas o maquiladores, entre
otros) que se requieran para garantizar y asegurar el Abastecimiento
oportuno y completo de la leche y del servicio logistico de entrega y
distribucion, garantizando la no interrupcion de las entregas.

45.Las bodegas como los vehiculos de EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) destinados al almacenamiento y distribucion de los
productos deben cumplir con todas las condiciones definidas en decreto
3075 de 1997 y la Resolucion 2674 de 2013 expedida por el Ministerio de
Salud y Proteccion Social, asi como a las demas condiciones definidas por
el comitente Comprador en los documentos de la presente negociacion.

46.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES), Cumpliendo con lo definido
en el Decreto 3075 de 1997, garantizara la implementacion del Plan de
Saneamiento con objetivos claramente definidos y con los procedimientos
requeridos para disminuir los riesgos de contaminacion de los alimentos.
Este plan es responsabilidad directa de EL(LOS) COMITENTE(S)
VENDEDOR(ES) y debera ser remitido durante los siguientes cinco (5)
dias habiles al cierre de la negociacion al COMITENTE COMPRADOR.

47.El Plan de Saneamiento debe estar escrito y a disposicion de la autoridad
sanitaria competente e incluirdh como minimo los siguientes programas:
Programa de limpieza y desinfeccion, Programa de Desechos Sélidos,
Programa de Control de Plagas y agua potable.

48.Los planes de saneamiento presentados para plantas y bodegas, seran
verificados por el COMITENTE COMPRADOR, en cualquier momento de
la operacion.

49.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) mantendra(n) disponible la
informacion que permita evidenciar la implementacion de las acciones
definidas en el plan de saneamiento para verificar y realizar su
seguimiento.

50.Adicionalmente  EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) deberéa(n)
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tener en cuenta lo siguiente:

a. Durante el transporte y distribucién de los productos hasta el punto
de entrega, EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES)
garantizara(n) las condiciones higiénico-sanitarias que conserven la
calidad y la no alteracion de los mismos.

b. El plan de distribucion debe incluir todos los gastos inherentes al
transporte, cargue y descargue en los puntos de entrega. Cuando
EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) deba recurrir a
mecanismos diferentes a los que normalmente utiliza para hacer
llegar el producto a los puntos de entrega, asumira los gastos que
se presenten por el traslado de los mismos sin que ello represente
ningun costo adicional para el Comitente Comprador.

Los anteriores requisitos se verificaran dentro del documento
denominado “Plan de Distribucién”, y/o sus modificaciones.
51.El comitente comprador podré solicitar cambios de los puntos de entrega
cuando suceda alguna de las siguientes situaciones:

e Cambio de los responsables del punto de entrega.

e Cambio de direccién del punto de entrega.

e Cambio de los cupos asignados en los municipios dentro del mismo
departamento.

e Correccion de cualquier informacién en el FT-01.

e Asignacién y creacion de nuevos puntos.

En todo caso, los cambios en los puntos de entregas se efectuaran de
acuerdo con los requerimientos del COMITENTE COMPRADOR vy seran
aplicados todos los que hayan sido reportados ocho dias antes a la fecha
de entrega definida y aprobada por ciclo en el cronograma. No obstante,
para los sitios donde el tiempo de alistamiento sea superior, debera
justificarlo e informarlo por escrito para la validacion por parte del
COMITENTE COMPRADOR.

52.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera(n) disponer del
personal, vehiculos y deméas elementos necesarios para garantizar la
prestacion oportuna del servicio, evitando la suspension temporal del
mismo.

53.Dada la importancia del buen manejo del producto, EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) se compromete a presentar al
comitente comprador dentro de los cinco (5) dias hébiles siguientes a la
rueda de negocios, un plan de capacitacion dirigido a los
transportadores, que incluya aspectos de manejo y almacenamiento
optimo de la leche hasta su destino final. Este plan sera revisado por el
COMITENTE COMPRADOR Y, EL(LOS) COMITENTE(S)
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VENDEDOR(ES) se obligan a realizar los ajustes que éste exija, dentro de
los 5 dias habiles siguientes a la solicitud de tales ajustes. Realizados los
ajustes, debera ser entregado al COMITENTE COMPRADOR para su
posterior aprobacion y ejecucion.

54.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debe(n) comprobar Ila
ejecucion total del plan de capacitacion a los conductores y personal que
realizard el manejo logistico del producto, dentro de los 5 dias habiles
siguientes a su aprobacién por parte del COMITENTE COMPRADOR.

55.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera contar con la Licencia
de Habilitacion de Transporte Terrestre Automotor de Carga, de acuerdo a
lo establecido en el Decreto 173 de 2001 del Ministerio de Transporte,
para cada una de las empresas transportadoras propias o de terceros que
utilicen para la movilizacion de la LECHE ENTERA LIQUIDA UAT — UHT
LARGA VIDA FORTIFICADA, la cual podra sera exigible por EL
COMITENTE COMPRADOR en cualquier momento de la ejecucion de la
respectiva operacion.

56.Por ningun motivo se permitird el transporte simultdneo de material
reciclado en el vehiculo que contenga LECHE ENTERA LIQUIDA UAT —
UHT LARGA VIDA FORTIFICADA. Asi mismo, no se permite el
almacenamiento de material reciclado en las areas destinadas para el
almacenamiento de la Leche en las bodegas.

PAPELERIA E INSTRUCTIVOS
57.Junto con la primera entrega de cada ciclo a cada punto, EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera(n) hacer entrega del siguiente
material, impreso y distribuido por cuenta del comitente vendedor:

e Nueve (9) planillas impresas a dos caras tamafio carta para
registrar y controlar la distribucion de la leche a los beneficiarios,
por cada 50 familias beneficiarias o fraccion de 50, que seran
atendidos en el punto, mas 5 planillas adicionales por punto.

e Nueve (9) planillas a una sola cara en tamafio oficio para cada
punto de entrega.

e Un (1) instructivo de diligenciamiento de los formatos anteriores,
por cada punto. Cada formato consta de dos hojas tamafio carta
impresas a dos caras.

e Tres (5) formularios de reclamos impresos a dos caras en tamafno
carta, por cada punto de entrega, en el cual se registraran los
reclamos del punto sobre el producto y los servicios provistos por el
comitente vendedor.

e Un instructivo general de almacenamiento y manipulaciéon de la
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Leche Entera UAT/UHT fortificada con destino a los puntos de
distribucion, en tamafo carta a dos caras.

El Comitente Vendedor debe garantizar la entrega de este material al
100% de los puntos desde la primera entrega del primer (1°) ciclo de
ejecucion, repitiendo la entrega en el cuarto ciclo y dejando constancia de
éstas mediante sendas actas de entrega debidamente fechadas y
firmadas por el (los) responsable(s) del (de los) punto(s).

ENTREGA DE MUESTRAS

58.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) se obliga(n) y compromete(n) a
entregar al Departamento Técnico de la BMC 5 unidades de LECHE
ENTERA LIQUIDA UAT — UHT LARGA VIDA FORTIFICADA dentro de los
cinco (5) primeros dias calendario siguientes a la fecha en que se produzca
el primer lote destinado a atender la negociacion para que la BMC dictamine
si el producto que se entregara cumple con las especificaciones
establecidas en la respectiva ficha técnica y en la normatividad vigente. La
omisiéon de este requisito comprometera la responsabilidad disciplinaria de
EL(LOS) COMISIONISTA(S) VENDEDOR(ES), sin perjuicio de la
declaratoria de incumplimiento de la operacion. Tanto las muestras como
los documentos que las deben acompafiar, deben ser dirigidos al
Departamento Técnico de la BMC y deberan ser entregados por el
COMITENTE VENDEDOR.

El andlisis que realizara la BMC no incluira el contenido de fortificacion de
hierro, cinc y acido folico, los cuales se realizaran sobre una segunda
muestra de 5 unidades que se tomara del primer lote de produccion y que
el COMITENTE VENDEDOR se compromete a entregar a la BMC dentro
de los tres dias siguientes a la fecha de produccién de dicho lote.

Debe presentar junto con las primeras muestras, los registros sanitarios y
las respectivas Fichas Técnicas de los Productos.

El Departamento Técnico de la BMC sera el encargado de realizar los
analisis de laboratorio y las verificaciones técnicas necesarias desde el punto
de vista de calidad y condiciones generales de composicién del producto.

El Departamento Técnico de la BMC verificara y certificara el cumplimiento
de los productos de las muestras, con relacion a la ficha técnica de producto
FT-02.
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EMPAQUE:
59.EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES), se obliga(n) y compromete(n) a
realizar la totalidad de las entregas utilizando en el envase de los productos
lacteos, el disefio que para tal efecto indique el COMITENTE
COMPRADOR, que cumple con lo establecido en el Anexo Técnico, FT-04
“Rotulado Informacién Institucional”

COMPONENTE DE COMUNICACIONES E IMAGEN CORPORATIVA DEL
PROGRAMA:

60. EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera abstenerse de realizar
publicidad, campafas a través de medios masivos, eventos promocionales,
entre otros, orientados a beneficiar el posicionamiento del operador en el
mercado, su imagen corporativa, sus obras de responsabilidad social
empresarial, entre otros, utilizando el programa o los elementos que
conforman la imagen institucional del mismo y del EL COMITENTE
COMPRADOR.

61.EL(LOS) COMISIONISTA(S) VENDEDOR(ES) debera designar dentro de
los dos (2) dias a partir del cierre de la Rueda de Negocios un interlocutor
gue se encargue de centralizar y canalizar la informacién y las orientaciones
dadas por la Oficina de Comunicaciones del Comitente Comprador, quien
ademas formara parte del equipo de trabajo que se conformara con todos
los comisionistas vendedores con el fin de unificar todo el material
conservando la imagen institucionales de las entidades relacionadas.

62.Todas las piezas de comunicacion, incluyendo empaques primarios y
terciarios del producto deberan ser disefiados conforme a los lineamientos
que imparta EL COMITENTE COMPRADOR. (aprobacion de textos en
word, correccién de estilo, aprobaciéon de bocetos etc.). El plazo maximo
para la presentacion de los bocetos a través del interlocutor designado
debera ser dentro de los tres (3) dias después de la realizacion de la Rueda
de Negocios.

63.El Comitente Comprador suministrara el concepto grafico de los empaques
primarios y terciarios, para que sean ajustados y adaptados a los planos
mecanicos en que vayan a suministrar el producto.

64. Antes de enviar los bocetos o disefios ajustados al Comitente Comprador
deberan ser revisados cuidadosamente por EL(LOS) COMISIONISTA(S)
VENDEDOR(ES) verificando que cumplan con lo solicitado.

65.En casos de solicitarse ajustes en los disefios de empaques primarios y
terciarios, EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) a través de su
interlocutor deberan presentar dentro de los 2 dias siguientes al recibo de
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las observaciones, los disefios ajustados ante EL COMITENTE
COMPRADOR, para su aprobacion.

66.La correccion ortografica y de estilo de todo lo correspondiente a textos en
empaques sera responsabilidad de EL(LOS) COMISIONISTA(S)
VENDEDOR(ES).

67.La utilizacion de los logos autorizados debe realizarse con igualdad de
proporcion en su tamafio.

68. Todos los contenidos y piezas de caracter pedagogico que se desarrollen
durante la ejecucion del programa seran de propiedad del EL COMITENTE
COMPRADOR.

69. Al final de la operacion, en caso de presentarse sobrantes de empaqgues con
el disefio institucional del EL COMITENTE COMPRADOR, podra utilizarse
Unica y exclusivamente para los casos autorizados por éste, y en ningun
caso se podra dar otro tipo de uso con fines politicos, electorales,
comerciales y cualquier otro distinto a los establecidos por EL COMITENTE
COMPRADOR.

OTRAS OBLIGACIONES:

70. Suscribir con el supervisor un acta de recibo mensual y aprobacién de
pagos, correspondiente a la prestacion del servicio, soportado con las actas
de entrega y recibo a satisfaccion.

71. Suscribir las garantias establecidas en la clausula de Garantias, y mantener
actualizada la vigencia de cada una de ellas, acorde a los plazos y
condiciones alli establecidas.

9. Garantias a
cargo de el(los)
Comitente(s)
Vendedor(es)

Dentro de los diez (10) dias habiles siguientes a la adjudicacion del negocio, el
COMITENTE VENDEDOR debera constituir una garantia a favor del
MINISTERIO DE AGRICULTURA Y DESARROLLO RURAL, NIT 899999028-5,
direccion Avenida Jiménez N°7 A -17 de acuerdo con lo establecido en el Decreto
1510 de 2013.

EL(LOS) COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) debera constituir una garantia ante
un banco o compafiia de seguros legalmente establecida en Bogota (Colombia)
cuya poliza matriz esté aprobada por la Superintendencia Financiera, amparando
los siguientes riesgos:

e CUMPLIMIENTO: En cuantia equivalente al veinte por ciento (20%) del
valor de la adjudicacién del negocio, con una vigencia igual al plazo de
ejecucion y cuatro (4) meses mas, contados a partir de la fecha de
adjudicacién del negocio. Debera figurar como asegurado y beneficiario EL
MINISTERIO DE AGRICULTUIRA Y DESARROLLO RURAL.
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e CALIDAD: En cuantia equivalente al veinte por ciento (20%) del valor de la
adjudicacion del negocio, con una vigencia igual al plazo de ejecucion y
cuatro (4) meses mas, contados a partir de la fecha de adjudicacion del
negocio. Debera figurar como asegurado y beneficiario EL MINISTERIO DE
AGRICULTUIRA'Y DESARROLLO RURAL.
e POLIZA DE RESPONSABILIDAD CIVIL EXTRACONTRACTUAL: por
cuantia equivalente al diez por ciento (10%) del valor de la respectiva
operacion, con una vigencia igual al plazo de ejecucion y cuatro (04)
meses mas, contados a partir de la fecha de adjudicacion del negocio, con
un sub-limite para responsabilidad civil del diez por ciento (10%) del valor
asegurado total. Deberadn figurar como asegurados tanto EL(LOS)
COMITENTE(S) VENDEDOR(ES) como EL COMITENTE COMPRADOR.
Estas garantias cubren los riesgos asociados a las obligaciones descritas en el
numeral 9 de la presente ficha técnica (FTM). En todo caso, correspondera a la
entidad estatal que las solicita realizar todos los actos de verificacion, estudio,
seguimiento, aprobacién, ejecuciébn y todos los demas actos que sean
necesarios para la efectividad de dichas garantias, teniendo en cuenta que las
mismas no entran por el sistema de compensacién y liquidacion.
Los Comitentes Vendedores que deseen acceder a la compensacion del Fondo
11. Fondo de

Estabilizacion de

precios

de Estabilizacion de Precios para el fomento de la exportacion de carne, leche y
sus derivados — FEP, para atender el mercado asistencial, deben tener suscrito
al cierre de la negociacioén el convenio de estabilizacion respectivo. Una vez
cerrada la operacion realizar el anuncio al FEP en el formato establecido por la
Entidad, para acceder a la compensacion de conformidad con el acuerdo 7. El
Mandante Vendedor que no tenga suscrito el convenio podra participar en la
rueda de negocios sin acceder a la compensacion de precios.
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